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ALKUSANAT

Tami tutkimusraportti on tuloksena siité

kiinnostuksesta metsdnomistajien puun-
myyntialttiuteen, jonka keskustelut tyo-
tovereitteni ja oppilaitteni kanssa ovat

synnyttineet. Erityisen merkittdvind pidin
ostotyonjohtajien ja -teknikoiden kanssa
kdymidni keskusteluja Tammelassa pide-
tyilla tdydennyskoululuskursseilla vuosina
1971 —1976. Lopullisen sysiyksen tdmén
julkaisun syntymiselle antoi Suomen Luon-
nonvarain Tutkimussdédtion apuraha. Tyon
vilttdmiton edellytys oli Jouko Virran ke-
radmi aineisto, joka sopi hyvin myos téissa
tutkimuksessa asetetun ongelman selvitte-
lyyn.

Kisikirjoitukseen oval tutustuneet profes-
sori Pdivio Riihinen, dosentti Veli-Pekka
Jérveldinen ja MH Ilpo Tikkanen. Vuosien
mittaan heidin kanssaan kiyméini metséin-
omistajien kiyttiaytymiseen liittyviit teoreet-
tiset ja metodiset keskustelut olen kokenut
erityisen antoisiksi. Tutkimuksen englan-
ninkielisen tiivistelmiédn on tarkastanut B.
Sc. Ashley Selby.

Suomen Metsiitieteellinen Seura mahdol-
listi tyoni tulosten julkaisun.

Kiitdn kaikkia tutkimukseen vaikutta-
neita.

Helsingissd 1976

Heigkr JusLiN
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1. TUTKIMUKSEN ONGELMAN TAUSTAA

Puuntuotannon tehostaminen on 1960-
luvun alusta ldhtien ollut erddni keskeisend
kansantaloudellisena tavoitteena metsidta-
loudessa. Ehké tédrkein puuntuotantoon ja
ennen kaikkea raakapuun tarjontaan vai-
kuttavista tekijoistd on metsdnomistajien
metsdtaloudellinen  kdyttdytyminen (Ser-
PALA 1974, s. 29). Metsidnomistajien metsé-
taloudelliseen kéyttdytymiseen wvaikuttami-
nen nousee niin ollen yhdeksi tarkeimmisté
keinoista pyrittidessd puuntuotannon Ltehos-
tamiseen ja raakapuun tarjonnan lisddmi-
seen. Tédmaéa vaikuttaminen on koettu erityi-
sen ongelmalliseksi mm. siitd syysté, ettd on
kysymys yli 300 000 metsdnomistajan kéayt-
taytymisesté.

Metsédnomistajien metsitaloudellinen kiyt-
taytyminen voidaan karkeati jakaa metsin-
hoidolliseen kéayttdytymiseen ja hakkuu-
kayttaytymiseen. Sekd metsinhoidollinen
kiyttiytyminen ettd hakkuukayttiytymi-
nen ovat merkittidvia tekijoitd pyrittdessa
Suomen metsitalouden puuntuotantomah-
dollisuuksien  tédyteen  hyviksikdyttoon.
Useissa yhteyksissd on todettu, ettd huo-
mattava osa metsdnomistajista on passiivisia
metsénhoito- ja metsédnparannustoimenpiteis-
sddn. He eivit myoskddn kdytéd kaikkia hak-

kuumahdollisuuksia hyvikseen, mistd on
seurauksena eriilld alueilla kuten etelidn ja
ldnnen rannikkomaakunnissa puuston yli-
ikdistymistid ja lahoamistappioiden lisdéinty-
misté.

Edelld mainittuihin ongelmiin vaikutta-
vina tekijoiné on useissa tutkimuksissa tuotu
esiin tiedon taso ja asenteelliset kysymykset
(HanTorA et al. 1973, SEpPALA 1974, VIRTA
1971). Metsidtaloutta koskevan tiedon tason
kohottaminen ja asenteisiin kohdistuva
muokkaustydé ovat siten avainasemassa
puuntuotannon tehostamispyrkimyksissi.

Metsinomistajien metsitaloudellisesta
kéayttaytymisestd ja metsdtaloudellisista
asenteista on olemassa huomattavan paljon
empiirisid tutkimustuloksia. Metsinomista-
jien kiayttdytymiseen kohdistuvissa tutki-
muksissa on kuitenkin Kkiinnitetty hyvin
viahdn huomiota siihen, kuinka tiedon tason
kohottaminen ja asennemuokkaus voitaisiin
tai tulisi kédytdnnossd toteuttaa. Metsin-
omistajiin kohdistuvan tiedotuksen ja neu-
vonnan (tiedotusopillisia ja psykologisia)
perusteita on selvitetty hyvin niukasti.
Kaikenlaisen metsidnomistajiin kohdistuvan
tiedotuksen ja vaikuttamisen suunnittelu
edellyttidisi kuitenkin téata.



2. TUTKIMUKSEN TARKOITUS

Tissd tutkimuksessa tuotetaan sitd infor-
maatiota, jota tarvitaan pyrittdessd wai-
kuttamaan yksityismetsidnomistajien puun-
myyntialttiuteen liittyviin asenteisiin.

Tavallisesti asenteisiin vaikuttaminen ta-
pahtuu tiedotuksen keinoin. Tiedotuksen Tutkimuksen tarkoitus on tuoda esiin
suunnittelu edellyttdd tietoja monista met- teoreettista ja empiiristi tietoa mainittujen
siinomistajaan, hinen kiyttidytymiseensé se- valintojen suorittamisen tueksi.
ké hinen ympéristoonsé liittyvisté tekijoisté.

Keskeisid kysymyksid tiedotuksen suunnit-
telussa ovat:

Vaikuttamisen perusstrategian valinta
Kohderyhmin valinta

Kanavan valinta

Viestin valinta

bife B0 e



3. METSANOMISTAJA PAATOKSENTEKIJANA

31. Metsiinomistaja ja hdnen péddtoksen-
tekoympiristonsi

Tarkasteltaessa metsdnomistajaa puun
myyjin roolissa on ehké hedelmillisinté aja-
tella hintd péitoksentekijidni, joka myyn-
tien yhteydessd joutuu tekeméiidn sarjan
tulevaisuuteen vaikuttavia péadtoksid. En-
simmiinen ja ehkd ratkaisevin péitos on
myydédidnkoé puuta vai ei. Mikéli tdmé pai-
tos on myonteinen seuraavat sitd piétokset

Muuttuva yhteiskunta

esim. myyntitavasta, kaupanteon muodosta,
hakkuuajasta, rahoitusjéarjestelyistd, lei-
mauksen suorituksesta jne. Mainittuihin
padtoksiin vaikuttavat lukuisat metsdnomis-
tajaan ja hédnen ympéristoonsd liittyvat
tekijdt ja ne ovat lisidksi voimakkaasti toi-
sistaan riippuvia.

Oheisessa kuvassa on yksinkertaistetusti
esitetty metsidnomistaja {farpeineen teke-
méssid pddtoksid tiettyihin pddmddriin péaé-
semistd varten.

Normit

Keinot

Asen-
teet

Maatila

-pelto
-metsa

Tavoit-

Paamaa-
teet a

rat

=/

Muut
keinot

Kuva 1. Metsdnomistajan padtoksentekoympiristd

Padmadriin metsidnomistaja pyrkii tavoil-
teiden kautta keinoja hyviksikdyttden. Aina-
kin silloin, kun pddméirit ovat tavalla tai
toisella taloudellisia, on suurimmalle osalle
metsdnomistajia maatila tdirkein keino tavoit-
teisiin ja sitd kautta piddmédriin padsemi-
seksi. Maatila puolestaan voidaan jakaa
kahteen toisistaan selviisti erottuvaan yksik-
koon: pelto ja metsd. Nykyisin jo suhteelli-
sen suurella metsdnomistajajoukolla (metsé-
tilanomistajat) on muitakin keinoja tavoit-
teiden saavuttamiseksi.

Metsédnomistajien asenteel vaikuttavat sii-
hen, minkilaisia tavoitteita ja padmédria
hén itselleen asettaa. Asenteet vaikuttavat
myos kiytettidvien keinojen valintaan. Ylei-
sesti ottaen asenteet vaikuttavat siihen
tapaan, jolla ihminen suhtautuu ympéris-
toonsé; kuinka hén ympéristonsd havaitsee,
kuinka sité tulkitsee ja kuinka kiyttaytyy
vastaan tulevissa tilanteissa.

Metsidnomistaja tekee pé#itoksiién alati
muuttuvassa yhieiskunnassa, jossa vallitse-
vat normil vaikuttavat sekéd tarpeiden muo-
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toutumiseen ettd padmdiirien asetteluun ja
keinojen valintaan, siis asenteisiin. Yhteis-
kunnan kehitys vaikuttaa siind toimivien
yhteisojen (esimerkiksi kyldyhteisot) raken-
teeseen sekd yhteisossd vallitseviin arvojir-
jestelmiin. Yhteiskunnan kehitys vaikuttaa
nédin ollen sekid metsédnomistajan aineellisen
elinympériston kehittymiseen ettd hénen
arvomaailmaansa.

Kuluvalla vuosisadalla on yhteiskuntam-
me rakennemuutoksen merkittéivin kehitys-
piirre ollut kaupungistuminen. Kaupungis-
tuminen on merkinnyt metsinomistajan
sosiaalisen ympéiriston normijéarjestelméin
vapautumista ja arvomaailman monipuolis-
tumista. Tilld voisi kuvitella olevan edulli-
nen vaikutus metsdnomistajien asennemuo-
dostusta ja asennemuutosta ajatellen. Sa-
man monipuolistumisen on toisaalta kuiten-
kin todettu johtavan metsidtaloudellisen mie-
lenkiinnon v#hentymiseen.

Yhteenvetona voidaan todeta, etti met-
sdnomistajien aineellinen elinympéristo ja
yhteiskunnassa wvallitsevat arvojirjestelmit
luovat ne puitteet, joissa metsidnomistaja
tavoitteensa ja pddméidrdnsd asettaa sekd
valitsee keinot niiden saavuttamiseksi. Asen-
teista riippuu, kuinka néissd puitteissa toi-
mitaan.

32. Alueellisten ja tilakohtaisten tekijoi-
den vaikutus puunmyynteihin liittyviin
padtoksiin

321. Alueelliset tekijat

HanTOLAN, JARVELAISEN ja REUNALAN
(1973, s. 168) mukaan puunmyyntikiyttiy-
tymisen alueellinen vaihtelu nédyttdd kyt-
keytyvén ldhinné:

1) wvarallisuuden alueelliseen jakautumiseen
2) metsidtulojen merkitykseen maatalouden
rahoituksessa.

Yhteiskunnan rakenteen muuttuessa wva-
rallisuus kasautuu Eteld-Suomeen ja vauras-
tumisen myotd metsitulojen tarve viltta-
mittomiin menoihin vihenee. Samoin met-
situlojen suhteellinen osuus maatalouden
perusparannusten rahoittajana pienence.
Niiden seurauksena hakkuut tulevat epé-
sddnnollisemmiksi ja todennikoisesti niiden
voimakkuus myds laskee.

Seuraava puutavaran myyntitulojen kiyt-
tod kuvaava asetelma osoittaa havainnolli-
sesti myyntikdyttiaytymisen yhteydet alueel-
lisiin tekijoihin (HAuTOLA 1970). Metsi-
tulojen kidyttokohteiden kohdalla olevat
numerot kuvaavat ko. k#yttokohteen tér-
keytta alueella.

Kiayttokohde Pohjois- Uusimaa-
Karjala  Hame

LAINOJEN LYHENNYS JA

JRQIRQDIL b o0 s i s HERRESE ¥ ssksnnssoms 1 vy

TYOTILAISUUDET: 1aseyerivss 2 7

PERHEEN ELATUS .....c000 3 8

RAKENNUSMENOT ......... 4 2

W e s e e e e 5 4

KONEET JA KOTIELAI-

BEET 2 vs v saniponsansssnsainsis 6 5
LASTEN KOULUTUS ........ Vi 9
TILAN PERUSPARANNUK-

ey er st s nansunons 8 3
SISAROSUUDET, MAANOS-

L L R 9 6

822. Tilakohtaiset tekijit

Téarkeimpind myyntikéyttiytymiseen vai-
kuttavina tilakohtaisina tekijoind mainit-
sevat HAHTOLA, JARVELAINEN ja REUNALA
1973 seuraavat tekijit:

— metsdléon saantomuoto

— metsdlon koko

— tilan tuotantosuunta

— metsdnomistajan ammatti ja osallistuminen
hakkuisiin

— metsdnomistajan varallisuus

Tilakohtaisten tekijoiden vaikutustapa
ilmenee seuraavasta yhteenvedosta, joka
kisittelee myynnin voimakkuutta, sddnnolli-
syyttid ja hakkuun tarpeessa olevien metsien
méiédrdd. Yhteenveto on suora lainaus Han-
TOLAN, JARVELAISEN ja REUNALAN tutki-
muksesta (1973).

MYYNNIN VOIMAKKUUS ON PIENI:

— maatalouteen erikoistuneilla tiloilla (Eteld- ja
Lénsi-Suomi)

— pienissd metsdloissd 5—9 ha (Eteld- ja Lénsi-
Suomi)

— suurissa metsdldissd, yli 50 ha, joiden omista-
jat eivit osallistu valistustilaisuuksiin ja joille



ei ole laadittu metsdtaloussuunnitelmaa eika
aiotakaan laatia

~— perinténd saaduilla tiloilla

— perikuntien hallinnassa olevilla tiloilla

— tiloilla, joiden omistaja on idkis

— tiloilla, joiden omistajana on tydviestoon lu-
keutuva metsinomistaja (Pohjois-Suomi).

MYYNNIN SAANNOLLISYYS ON PIENI:

— maatalouteen erikoistuneilla tiloilla (Keski- ja
Itd-Suomi)

— tiloilla, joita ei kidytetd tulevaisuudessa tuotan-
nollisiin tarkoituksiin (asuinpaikka, virkistys-
tila jne.)

— pienissd metsdloissa (Eteld- ja Lénsi-Suomi)

— sellaisissa suurissa, yli 50 ha:n metsédloissd, joi-
den omistajat eivit osallistu metsidtaloudellisiin
valistustilaisuuksiin ja joille ei ole laadittu eiki
aiota laatia metsdtaloussuunnitelmaa

— vapailta markkinoilta ostetuilla tiloilla

— metsitilanomistajien omistamilla tiloilla

— tiloilla, joilla omistaja ei asu vakinaisesti

HAKKUUN TARPEESSA OLEVIA METSIA ON
ENITEN:

— suurissa, yli 50 ha:n metsdloissd, joilla ei ole
metsidtaloussuunnitelmaa ja joiden omistajat
eivit osallistu valistustilaisuuksiin

— tiloilla, joiden omistaja on iikis

— perinténd saaduilla tiloilla.

33. Puunmyynti ja asenteet

Edelld todettiin asenteiden wvaikuttavan
tapaan, jolla ihminen suhtautuu ympéris-
toonsd; kuinka hidn ympéristonsd havaitsee,
kuinka hin sitéd tulkitsee ja kuinka kayttéiy-
tyy vastaan tulevissa tilanteissa. Esitetystd
asenteen luonnehdinnasta voidaan suoraan
tehdd péadtelmd asenteiden vaikutuksesta
puunmyynnissé.

Puunmyynteihin liittyviit asenteet on alla
jaettu kolmeen ryhméién:
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— asenteet metsdn tehtiviin,

— asenteet puunmyyntitapahtumaan ja

— asenteet puunmyyntejd rationalisoiviin jirjes-
telyihin.

1. ASENTEET METSAN TEHTAVIIN

Tuntuu luonnolliselta olettaa, ettd puunmyynti-
alttiutta heikentdvit sellaiset asenteet, joiden mu-
kaan metsd on reservi, vararahasto tai »pankki»,
johon talletetaan yllittdvien menojen tai pahan
paivan varalta. Liiketaloudellinen ajattelu, suh-
tautuminen metsddin tuotantoyksikkond, lisid to-
dennikoisesti myyntialttiutta.

2. ASENTEET PUUNMYYNTITAPAHTUMAAN

Hintavyory, epdvarmuus hinnoissa, haluttomuus
myydd halvemmalla kuin edellisend kautena ovat
tekijoitd, jotka aiheuttavat asenteellista epdvar-
muutta ja nurjaa suhtautumista puukauppoihin.
Ostajien kanssa syntyneet ristiriidat, luottamuksen
puute ja muut timinkaltaiset tekijit eivdt aina-
kaan lisid puunmyyntihalukkuutta.

Vakaa hintakehitys; syntyneiden ristiriitojen va-
liton sovittelu ja puukauppojen puolueeton val-
vonta samoin kuin pyrkimykset molemminpuolisen
luottamuksen lisdédmiseen ovat parannuskeinoja
em. ongelmiin.

3. ASENTEET PUUNMYYNTEJA RATIONALI-
SOIVIIN JARJESTELYIHIN

Tallaisilla jarjestelyilld tarkoitetaan kaikkia niitd
toimenpiteitd, jotka mahdollistavat entistd jous-
tavamman

— korjuun alueellisen suuntaamisen,
— korjuun ajoittamisen ja
— korjuun suorittamisen

Hintasuositussopimusjarjestelmd, erilaiset yh-
teistoimintamuodot, mittaus ja uudistuvat korjuu-
menetelmit ovat keinoja puukaupan rationalisointi-
tyGssd. Tyon onnistuminen tédltd osin on ratkai-
sevasti riippuvaista metsinomistajien asenteista.



4. ASENTEET JA NIIHIN VAIKUTTAMINEN

41. Asenteiden olemus

Yleisesti asenne voidaan miéritelld opi-
tuksi valmiudeksi tuottaa tietynlaisia reak-
tioita tiettyjen ympdriston drsykkeiden suh-
teen (Insko 1967). Toisin sanoen asenne on
opittu tapa kayttdytyd tietylld tavalla
tietynlaisissa tilanteissa.

Eri tutkijat ovat ilmeisen yksimielisid siitd,
ettd asenteet ovat opitluja. Oppimisteoree-
tikot (psykologit) ovat esittineet teorioita
siitd, kuinka asenteita opitaan. On jopa
esitelty, ettd koko asennekiisite voitaisiin
hylatd sen epéselvyyden vuoksi, koska
asennekésitteen kattama kédyttidytymisalue
voitaisiin selittid oppimisteorioiden ja mui-
den psykologisten kisitteiden avulla. Mitéd
sosiologisemmaksi asenteen tarkastelu me-
nee, sitd vihemmin yleensd Kkiinnitetdin
huomiota asenteiden syntymekanismin pik-
kupiirteisiin.

Eri tutkijoiden kesken on sensijaan suuria
késite-eroavuuksia siitd, minkélaiset valmiu-
det ja minkildiset reaktiot kuuluvat asenne-
kisitteen piiriin. Erittédin laajan nikemyksen
mukaan asenteet ilmenevit persoonallisuu-
dessa. Tilloin asennekisitteen piiriin kuu-
luvat ldhes kaikki inhimilliset kayttiyty-
mismuodot (INsko 1967, s. 285 —295). Sup-
peudessaan yksiselitteinen on Osgoodin ki-
sitys asenteesta asenneobjektin arviointidi-
mensiona (Insko 1967, s. 112—140). Tidhéin
kasitykseen ovat yhtyneet monet muutkin
tutkijat kuten esim. FisuBeIN. FISHBEIN
médrittelee tilloin asenteen objektiin liit-
tyvien mielipiteiden avulla (FisaBeIN 1967).

Kun asenne kisitetdéin arvosteludimen-
siona (puolesta—vastaan, ldhestymis—vilt-
tédmis, positiivinen —negatiivinen) on se suo-
raan médritelmédn kautta yksidimensionaa-
linen kisite.

Yksidimensionaalisuuden oletus sotii sitéd
vanhaa ja voimakasta kisitystd wvastaan,
jonka mukaan asenne jakautuu kolmeen
komponenttiin: tunne, tieto, toiminta. Té-
min kisityksen mukaan asenne on tiettyyn
ympiériston kohteeseen suuntautuva, jatkuva
ja sddnnonmukainen tunne-, tiedostus- ja
toimintataipumus.

Tietokomponentti viittaa siihen informaatioon,
jota henkil6lld on kyseessd olevasta asiasta. Naméa
tiedot ovat varastoituneet aikaisempien kokemus-
ten yhteydessé.

Tunnekomponentti viittaa asiaan liittyviin tun-
teisiin, kuten pitdmiseen, hyljeksimiseen, arvosta-
miseen, vidheksymiseen jne.

Toimintataipumukset ovat aikaisempien koke-
musten yhteydessd opittuja tapoja toimia tietyissd
tilanteissa.

Yksidimensionaalinen asennekiisite tekee
midrittelyt ja mittaukset selviksi, mutta sen
kiyttokelpoisuus kéyttdytymisen ennusta-
misessa on moneen kertaan todettu vihintédidn
kyseenalaiseksi. =~ Komponentoitu asenne-
késite puolestaan on monessa suhteessa
edellisti epéselvempi, mutta esim. FESTIN-
GERIin kognitiivisen dissonanssin teoria osoit-
taa komponentoidun asennekisitteen hedel-
maillisyyden etsittiessi siteitid asenteiden ja
kiayttidytymisen vilille.

42, Asenteiden olemus ja asennemuutos

Edelld suoritettu asennekisitteen ana-
lysointi osoitti, ettd asenteiden olemuksesta
ja merkityksestd on olemassa monenlaisia
nikemyksid.  Sosiaalipsykologian piirissi
nidméd nikemykset esiintyvit kehittelijoi-
densid nimiid kantavien teorioiden muodossa.
Esimerkiksi Insko (1976) esittelee neljédtoista
keskeistd teoriaa asennemuutoksista.

Asennemuutoksen tarkastelu kovin mo-
nen teorian valossa on hankalaa ja kokonais-
kuvan muodostumista ajatellen ehki epi-
tarkoituksenmukaistakin. Asennemuutosta
kisittelevien teorioiden yhteisiin piirteisiin
nojautuen voidaan muodostaa muutamia
mielikuvia ihmisestd. Némé mielikuvat tii-
vistidvit asennemuutosta koskevien teorioi-
den siséltdmén informaation ja auttavat
asenteiden olemuksen sekd niiden synty-
ja muutosmekanismien ymmairtimisessi (ks.
Kineg ja TIGERT).



Tarkasteltavat mielikuvat ihmisestd ovat

»Luokitteleva ihminen»

»Tasapainoon pyrkivd ihminen»

»Oppiva ihminen»

»Omaa mindkdsitystddn ylldpitivd ja puolustava
ihminen»

LUOKITTELEVA THMINEN :

Pystyikseen tulemaan toimeen joutuu ihminen
kerddmain ja varastoimaan ympdéristostian tietoa,
joka on hinelle merkityksellistd. Tam4 tieto varas-
toituu esim. tapojen, stereotypioiden, asenteiden,
periaatteiden ja erilaisten yleistysten muodossa
(Davison 1964, s. 75). Stereotypiat, asenteet ja
periaatteet ovat luonteeltaan luokituksia, yleis-
tyksia monimutkaisesta ja monipuolisesta todelli-
suudesta. Asenteet tarjoavat valmiin tyotdsddsta-
vdn tavan ympdristén havainnointiin. Thminen
kokee ympirillddn olevan maailman hénelle luon-
teenomaisen luokituksen puitteissa. Uusia koke-
muksiaan ihminen suhteuttaa entisten kokemusten
pohjalta muotoutuneeseen »ajattelun viitekehyk-
seen». Asenteet ovat varastoitua informaatiota;
jonkunlainen peili tai kartta henkil6d ympéroivastd
todellisuudesta (Davison 1964, s. 75). Ihminen
on tavallaan muodostanut ajatuksiinsa »lokeroty.

Eteen tulevat asiat sijoitetaan néihin lokeroihin
muutamiin tunnusmerkkeihin nojautuen. Asen-
noituminen ko. asioihin on riippuvaista siitd mil-
laisiin lokeroihin ne havaittujen tunnusmerkkien
pohjalta joutuvat. Tédhdn luokitteluun (lokeroin-
tiin) liittyy sekd tiedollinen puoli ettd tunnepuoli.

Kun henkilon asenteisiin pyritddn vaikuttamaan
luokitteleva ihminen-mielikuvan pohjalta, ei hi-
nen arvojirjestelmadnsd tai yleisid asenteitaan py-
ritdi muuttamaan. Asenteenmuutoksen aikaansaa-
miseksi tuodaan esiin uusia suostuteltavan kannalta
myonteisida ndkokohtia asenneobjektissa. Suostu-
teltavan mielikuvaa asenneobjektista pyritddn siis
muuttamaan. Korostamalla tiettyjd piirteitd asen-
neobjektissa pyritddn siihen, etti suostuteltava
hahmottaisi ko. objektin uudella tavalla. Asenne-
objektin uudelleenhahmotus voi saada suostutel-
tavan siirtdmédn ko. asian myoénteisempddn loke-
roon ajattelunsa viitekehyksessd, ja asenteen muu-
tos on tdlloin tapahtunut. Esimerkiksi SHERIFin,
AscHin ja PosTMAN-BRUNERIn esittimit nikemyk-
set havaitsemisesta ja normimuodostuksesta sisil-
tavat mielikuvan luokittelevasta ihmisestd (SEcorp
ja BACKMAN 1964).

Luokitteleva ihminen — mielikuvaan perustuva
asenteiden muokkaus edellyttdd, etti ollaan tar-
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koin selvilld suostuteltavien asenteista, tiedoista ja
heille luonteenomaisista luokittelusysteemeista. On
tiedettiva, mitd asioita suostuteltavat pitivit hy-
vind, mitd pahoina, jotta niditd tietoja voitaisiin
kayttdd hyviksi asenteenmuutokseen tdhtddavissi
suostuttelussa.

TASAPAINOON PYRKIVA IHMINEN

Inhimillisen kayttiytymisen erddnd perusperi-
aatteena katsotaan olevan pyrkimys tasapainoon
ja tasapainon siilyttdmiseen. Asenteiden kannalta
pyrkimys tasapainoon merkitsee esimerkiksi sitd,
ettd ihminen pyrkii toiminnallaan varmistamaan
tasapainon asenteen komponenttien (tieto, tunne,
toiminta) vililla. Pyrkimys tasapainoon merkitsee
myos sitd, ettd asenteet ovat sopusoinnussa arvo-
jarjestelmdn kanssa.

Asenteen wmuutoksen kannalta tasapainopeviaate
on hyvin keskeinen. Pyrittdessi asennemuutoksiin
vaikutetaan yleensd asenteen tieto- ja tunnekom-
ponentteihin ja odotetaan muutoksia toiminta-
taipumuskomponentissa.

Tasapainoperiaatteen mukaisen asenteenmuutok-
sen voidaan olettaa tapahtuvan seuraavasti:

THRHGEARER. . s Al - -+ -+ +

L ORI+ 7y s vvasssangns — —+ -+ +

Toiminta o ivaseisssss — — — +
1 2. 3 4.

Ensimmadinen vaihe kuvaa tasapainoista nega-
tiivista asennetta asenneobjektiin. Toisessa vai-
heessa on pyritty epitasapainoon valittimalla
tunteeseen vedoten positiivista tietoa asenneobjek-
tista. Kolmas vaihe kuvaa epidtasapainoista asen-
netta, jossa henkilén toiminta (taipumus) poik-
keaa hdnen asenneobjektiin liittyvistd tiedoistaan
ja tunteistaan. Neljinnessi vaiheessa on saavu-
tettu tasapaino muuttamalla myds toimintatai-
pumusta ja asennemuutos on ndin tapahtunut.

FESTINGERin teoria kognitiivisesta dissonanssista
sekd, HEIDERin balanssiteoria sisdltdvit ndkemyk-
sen tasapainoon pyrkivistd ihmisestd.

Edelld esitetystd voidaan padtelld, ettd tunne-
sidonnaiset, laajaan tietoainekseen perustuvat
asenteet ovat vaikemmin muutettavissa. Asentei-
den muokkaus edellyttdd tietoja suostuteltavien
asenteiden voimakkuudesta ja tasapainoisuudesta.

OPPIVA THMINEN

Inhimillinen eldmé on jatkuvaa uusiin kokemuk-
siin pohjautuvaa oppimista. Asenteiden omaksu-
mista ja muuttumista voi pitdd luonteeltaan oppi-
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mistapahtumana. Asenteenmuutosyrityksen onnis-
tuminen on riippuvainen siitd, ovatko olosuhteet
oppimiselle otolliset. Oppimiselle otollisten olo-
suhteiden selvittely on opetusopillisen tutkimuksen
tehtaviakenttdda. Asenteenmuutokselle otollisten olo-
suhteiden luomisessa voidaan kidyttdd hyviksi esim.
yleisid didaktisia periaatteita.

Erdiden asenteiden omaksumistapojen esittely
tuottaa mielikuvan siitd, kuinka ympéristéolo-
suhteet vaikuttavat asennemuodostukseen ja
-muutokseen. Asenteita omaksutaan (opitaan)
esimerkiksi seuraavilla tavoilla.

A. »Liittymisen» tietd. Sellaisiin kohteisiin, joihin
on liittynyt miellyttivid kokemuksia, syntyy
positiivisia asenteita ja pidinvastoin. Erityisen
voimakasta tdméntyyppinen asenteiden omak-
suminen on lapsuudessa ja nuoruudessa. Van-
hempien ja elinympiriston vaikutus nuoren
asenteiden muodostukseen on tédlléin suuri.

B. Tarvetyydytyksen kautta. Kohde, joka tyydyt-
tdd yksilon tarpeita, koetaan palkitsevana ja
syventyy positiivinen asenne. Kohteen arvo
vaikuttaa syntyvdn asenteen laatuun.

Tavoilla 1 ja 2 asenteita omaksutaan eniten
pienryhmien jdsenten sosiaalisessa kanssakdy-
misessd.

C. Siirtovaikutusten tietdé. Kun vilitetdin tieto,
tulee siind samalla vilitetyksi usein my0s
asenne. Tiedottajan sanojen ja ilmaisumuoto-
jen valinta vaikuttaa niihin asenteisiin, joita
tiedotettavien asioiden suhteen omaksutaan.
Siirtovaikutuksen kautta voidaan nykyisin
asenteita omaksua hyvinkin laajassa mitassa
joukkotiedotusvilineistd (radio, televisio ja
lehdisto).

KELMAN on esittdnyt seuraavanlaisen jaottelun
asenteiden omaksumistapojen  syvillisyydesta
(SECORD ja BACKMAN 1964).

a. Myéntyminen on asenteiden omaksumisen pin-
nallisin muoto. Talloin asenne omaksutaan pal-
kinnon toivossa tai rangaistuksen pelossa.
Myo6ntymailld omaksuttu asenne muuttuu uudes-
sa tilanteessa helposti toiseksi. Téllainen asenne
ei vilttamatta edellytd henkildn kayttaytymisti
asenteen edellyttamailla tavalla.

b. Samaistuminen on myos epiitsendinen asen-
teenomaksumismuoto. Nidin omaksutaan asen-
teita sellaisilta henkil6iltd tai henkiloryhmiltd,
jotka koetaan malleiksi. Myéntymisen ja sa-
maistumisen kautta omaksutut asenteet eiviét

sellaisenaan ole tyydytystd tuottavia, vaan
tyydytys saadaan suhteista yksiloihin tai ryh-
miin, joilta asenteet on omaksuttu.

c. Sisdistdminen on syvillisin asenteiden omak-
sumismuoto. Asenteiden sisdistiminen tapah-
tuu silloin, kun hankitaan oman arvomaailman
mukaisia asenteita. Néiin hankittu asenne ja
sen mukainen kdyttiytyminen ovat sellaisinaan
palkitsevia.

Hovranpin tutkimukset asennemuutoksista ovat
ehkd tunnetuimpia oppimisteorioihin perustuvista
asennemuutosten tarkasteluista (Hovianp, Jawnis
ja KeELLEY 1953).

OMAA MINAANSA YLLAPITAVA JA
PUOLUSTAVA ITHMINEN

Ihmisen olemukseen kuuluu tiettyjen tarpeiden
olemassaolo. Mindkuvan yllipitimiseen liittyvit
tarpeet ovat keskeisid ihmisen tarverakenteessa.
Asenteet ovat apuna erilaisten tarpeiden tyydytyk-
sessd. Asenteiden tarvepohjan ymmirtiminen on
yksi niistd avaimista, jotka johtavat asenteiden
muutoksen tai muutoksen vastustuksen ymmarti-
miseen. Asenteilla on esim. seuraavanlaisia tehtd-
vid:

1. Yksilon hyodyttdminen. Thminen omaksuu
myonteisid asenteita sellaisia asioita kohtaan,

jotka ovat olleet hidnelle palkitsevia (joista on
ollut hidnelle hyo6tyd).

2. Yksilon omanarvontunnon kohottaminen. Ih-
miselld on positiiviset késitykset niistd asioista,
jotka suoranaisesti liittyvdt hédneen itseensi.

3. Yksilon arvojen ilmaiseminen. Thminen omak-
suu asenteita, jotka ovat hinen arvojirjestel-
ménsd mukaisia.

4. Tietojen sitominen. Yksilo havaitsee, kasittda
ja muistaa asioita tavalla, joka on sopusoin-
nussa hdnen asenteidensa kanssa.

Edelld esitetyt asenteiden tehtdvit sisdltyvit
Karzin funktionaaliseen asenneteoriaan.

43. Kommunikaatiokdyttdytyminen ja
asenteisiin vaikuttaminen

431, Kommunikaatio ja kommunikaatiokiyt-
taytyminen

LasswerLrin klassinen tapa méiritelld
kommunikaatiotapahtuma on hakea wvas-



tauksia seuraaviin kysymyksiin (DEFLEUR
1966, s. 124):

Kuka (lahettaja)
sanoo mitd (viesti)
mitd kanavaa kdyttden (kanava)
kenelle (vastaanottaja)
milla vaikutuksella? (lahettajan tavoite)

Esitetty kysymys palauttaa kommuni-
kaatiotapahtuman tarkastelun kaikenkat-
tavan perusongelmaan, mikd on kommuni-
kaation vaikutus, kuinka kommunikaatio
vaikuttaa tietoihin, mielipiteisiin, asenteisiin,
kiayttaytymiseen.

Asenteiden muuttuminen on yleensd seu-
rausta yksilon ulkopuolelta tulevasta vaikut-
tamisesta. Tidmid vaikuttaminen puolestaan
tapahtuu  kommunikaation  vilitykselld.
Asenteenmuutokseen pyrkivi kommunikoija
pyrkii sopeuttamaan viestin ja kanavan
vastaanottajaan ja ympéristoon saavuttaak-
seen tavoitteensa. Tamé sopeutustyd edel-
lyttdda kommunikaatiotapahtun an ja kom-
munikaatiokdyttiytymisen olemuksen ym-
miértamista.

Kommunikaation merkityksen analysoin-
nissa voidaan lidhted siitd yksinkertaisesta
oletuksesta, ettd kaikki inhimillinen kiyt-
tiaytyminen tihtidd viime kidessid erilaisten
tarpeiden tyydyttidmiseen. Tarpeiden tyy-
dytys on puolestaan ympiristostia riippu-
vaista. Kommunikaatio on yksilon side
hdnen ympdristéonsd (Davison 1964).

Ympiristoon kiinnitetyn huomion selek-
tiivisyys on tarvepohjaista. Huomio kiintyy
herkemmin tarpeita tyydyttédviin kohteisiin.
Kokemusten pohjalta opitaan uskomaan,
ettd hyodylliset tiedot tulevat jostain tie-
tyistd lédhteistd. Kommunikaatiokdyttiy-
tyminen ei ole tilannekohtaista, sattuman-
varaista, vaan kokemus ja oppimisprosessin
tulos. Kommunikastiokdyttiytymisen tul-
kinta ja sen syiden ymmairtimisti palvele-
vana viitekehyksend ovat McLeop ja O’
KeerE (1972, s. 121 —168) kiyttineet sosia-
lisaatiokisitetti. Sosialisaatiotarkastelun
puitteissa on mahdollista ymmirtidd niitd
prosesseja, joiden kautta kommunikaatio-
kayttaytyminen on opittu.

Metsédnomistajien kommunikaatiokdyt-
tdaytymisen oletetaan olevan edellikuvatun-
laisten prosessien tulosta ja ilmenevin mm.
siind, mistd he katsovat saaneensa tirkeédti
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metsitaloudellista tietoa. Metsidnomistajien
tiedonhankinnan katsotaan siis olevan ilmen-
tymédda syvemmisti ja pysyvimmistd pro-
sesseista, joita tdssd yhteysessid kutsutaan
kommunikaatiokdyttiytymiseksi. Kommu-
nikaatiokdyttidytymisen operationaalista ku-
vausta varten sovelletaan téissid tutkimukses-
sa niitd ajatuksia, joita McQuaiL (1972, s.
83) esittelee massakommunikaation sosiolo-
giaa tarkastellessaan. Vastaavanlainen so-
vellutus on tehty aikaisemmin omakotiraken-
tajien kommunikaatiokiyttidytymistd tar-
kasteltaessa (JusLin 19753). Mainittujen
ajatusten pohjalta tapahtuva metsidnomista-
jien metsdasioihin liittyvin kommunikaatio-
kiyttaytymisen operationalisointi suorite-
taan luvussa 751.

432. Asenteisiin vaikuttamisen perusteita

DeEFLEUR (1966, s. 139) esittdd kaksi
vaikuttamisen perusmallia, joista toista hin
kutsuu nimelld psykodynaaminen malli ja
toista nimelld sosiokulltuurimalli.

Vaikuttamisen psykodynaaminen malli
perustuu ajatukseen, ettd suostutteleva viesti
vaikuttaa suoraan henkilon psykologiseen
rakenteeseen sen toimintaa muuttavasti.
Muutos yksilon psykologisessa rakenteessa
saa aikaan suostuttelijan tarkoittamia muu-
toksia yksilon ulkoisessa kiayttidytymisessi.
Graafisesti DEFLEUR (1966, s. 141) kuvaa
psykodynaamista mallia seuraavasti:

Muuttaa
latentteja

Saa aikaan
muutoksen ul-
koisessa kidyt-
taytymisessd

Suostutte-
. by

leva viesti psykologisia

prosesseja,

Motivaatio-, havainto- ja oppimispsyko-
logian periaatteet ovat télloin keskeisid
asennemuutoksiin ja sitd kautta kayttiy-
tymismuutoksiin pyrittidessd. Viestin ja
kanavan valinnassa pyritiin siis yksittidisen
ihmisen motivaatio-, havainto- ja oppimis-
prosessien hyviksikdyttoon ko. ihmisen
psykologiseen rakenteeseen (esim. asentei-
siin) vaikuttamiseksi. Edelld esitetty asen-
teiden olemuksen luonnehdinta korosti asen-
teiden yksilopsykologisia funktioita. Tama
luonnehdinta antaa vihjeitd siitd, minké-
laisia kanavan ja viestin ominaisuuksien
tulisi olla asenteisiin vaikuttamista ajatellen.
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Vaikuttamisen psykodynaaminen malli
korostaa ihmisen kiyttiaytymisen yksilo-
periisid vaikuttimia, Kayttidytymisen sosiaa-
lisiin vaikuttimiin on alettu kiinnittda huo-
miota, kun on havaittu, etti ihmisten tyo-
rooleilla, organisaatiojisenyydelld, viiteryh-
milld, Kkulttuurinormeilla ja priméériryh-
mien normeilla on selvilt yhteydet heidin
kiayttiaytymiseensi. Sosiaalisia normeja, ar-
voja, oletuksia ja uskomuksia voidaan kiyt-
tdad hyviksi myos vaikuttamiseen tidhtadvai
kommunikaatiota  suunniteltaessa. DE-
FLeur (1966, s. 144) kutsuu sosiaalisen
ympériston  hyviksikidyttoon perustuvaa
vaikuttamismallia sosiokulttuurimalliksi:

Muodostaa tai —| ( —|

muuttaa méd- Saa aikaan

ritelmii muutoksia
[Suostut‘ce-]_> sosiaalisesti " ulkoisen
leva viesti hyviksytysta kayttayty-

kayttaytymi- misen

sestd suunnassa

Lryhméisséi. J |_ J

Viestin vastaanottaja johdatellaan siis
uskomaan, ettid kommunikoijan tavoitteena
oleva kiyttidytyminen on sosiaalisesti sank-
tioitua. Sosiokulttuurisen vaikutusmallin
mukaisesti toimiva kommunikoija voi esim.
maédritelld tavoitteidensa mukaisen roolisi-
sillon. Hén voi osoittaa roolinhaitijalle ta-
voitteen ja korostaa sen normatiivisuutta
ryhmin suhteen. Samalla hin korostaa,
ettd muun suuntainen kiyttidytyminen on
poikkeavaa negatiivisessa mielessd. Kom-
munikoija korostaa myds tavoitteen suun-
taisen kiyttidytymisen omaksumisesta seu-
raavia positiivisia sosiaalisia sanktioita.

433. Vaikuttamisen kanavat ja sanomat

Karkeasti yleistien voidaan sanoa, etti
vaikuttamisella on onnistumisen mahdolli-
suuksia, jos:

— kommunikoijan informaatiosta on hyo6tyd vas-
taanottajalle hdnen tarpeidensa tyydytystd
ajatellen (ndmd tarpeet voivat olla fyysisid,
psyykkisia tai sosiaalisia).

— vastaanottaja on alttiina niille kanaville, joita
kommunikoija kdyttda.

— viesti sopii vastaanottajan psykofyysiseen ra-
kenteeseen.

Informaatiota otetaan wvastaan, jos silld
on jotain kiyttod. Kiayttd puolestaan liit-
tyy perimmiltidin tarpeiden tyydytykseen.
Davison (1964) sanoo kommunikaation joh-
tavan kiyttidytymiseen, kun se pystyy
tiedottamaan merkityksellisisti muutoksis-
ta ympéristossi tai ennustamaan tuntemat-
toman faktan. Kéyttidytymiseen voi johtaa
informaatio, joka yhdistidd tavoitteena ole-
van kiyttiytymismuodon vastaanottajan
tarvetyydytykseen. Vaikuttavaa voi olla
myos informaatio, joka osoittaa vastaanot-
tajalle uuden tavan hahmottaa ympéris-
tonsd tarpeiden tyydytystid ajatellen. Sel-
laisella tiedottajalla, jolla on kontrolli jo-
honkin vastaanottajan tarpeiden tyydytysti
ajatellen merkitykselliseen kohteeseen, on
paremmat mahdollisuudet onnistua kuin
tiedottajalla, jolla ei tillaista kontrollia ole.
Edelld esitettyjen kovin yleisten komment-
tien jdlkeen voidaan vain todeta, etti kom-
munikoijan tulee ennen vaikuttamisyrityk-
sid analysoida minkélaiset tarpeet ja tar-
peentyydytysprosessit liittyviit siihen kiyt-
tiaytymisalueeseen, jolla hin kiyttiytymis-
muutoksiin pyrkii.

Luvussa 431 todettiin kommunikaatio-
kiyttidytymisen olevan sosiaalistumisproses-
sin tulosta. Ihmiset ovat oppineet saamaan
tietyistéd lidhteistd tietynlaista informaatiota.
Ennen vaikutusyrityksiin ryhtymistd kom-
munikoijalla tulee olla tiedot vastaanotta-
jan kommunikaatiokdyttiaytymisestid. Kom-
munikaatiotutkimus on tuottanut erditd
yleisid sddnnonmukaisuuksia kommunikaa-
tiokanava-alttiudesta ja erilaisten kanavien
vaikuttavuudesta.

Enemmén koulutusta saaneet ovat tai-
puvaisia lukemaan lehtid hieman enemmiin
(ByckriNGg 1969, s. 186, HapENIUS ja WEI-
BULL 1970, s. 299, NORDENSTRENG 1969,
s. 24 —27). Sidhkoisten vilineiden, radion ja
television, kidytté on puolestaan ylemmilld
koulutustasoilla vihdisempéé kuin alemmilla.

Innovaatioiden levidmistutkimuksissa on
ilmennyt, ettid ammattilehdet ovat tehok-
kaimpia uusia toimintatapoja, vilineitd yms.
koskevan tiedon levityksessd. Mielenkiinnon
heriittdmisessd ja harkintavaiheessa ovat
naapurit ja vastaavat henkilokanavat wvai-
kuttavimpia. Kokeilu- ja omaksumisvai-
heessa tulevat kuvaan mukaan detaljitictoa
tarjoavat esittelylehtiset. Innovaatioiden ai-
kaiset omaksujat saavat tietonsa ei-henkilo-



kohtaisista ldhteistd, myohemméit omaksu-
jat nojaavat henkilokohtaisiin ldhteisiin
(KaTz 1963).

Asenne- ja kiayttiytymismuutoksiin pyrit-
tdessd niyttdd henkilokohtainen kommuni-
kaatio olevan tehokkaampaa kuin joukko-
tiedotus. Hyviit ldhtoasemat on sellaisella
tiedottajalla, jolla on monopoli johonkin
kanavaan (Davison 1964, s. 87).

Kommunikoitavan viestin tulee olla seké
muodoltaan ettd sisdlloltddn vastaanottajan
psykofyysiseen tilaan ja ominaisuuksiin so-
piva. Viestin muotoon liittyvit sellaiset
tekijidt kuin huomattavuus, luettavuus, ym-
mirrettivyys, muistettavuus (Ks. Wiro 1973)
Asenteenmuutoksiin tdhtddvaa suostuttelua
selvitellyt tutkimus on tuonut esiin runsaasti
seki puhutun etti kirjallisen viestin ominai-
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suuksiin liittyvid tekijoitd (HovLanp, JANIS
ja KeELLEY 1953).

Vaikka viestin muoto on jo monitahoinen
kysymys on viestin sisédlto vield monitahoi~
sempi. Keskeinen viestin valinnassa huo-
mioon otettava tekiji on vaikuttamisen
perusstrategia (ks. luku 432).

Nikemykset asenteiden olemuksesta ovat
keskeisid huomioon otettavia tekijoitd vies-
tin sisédltod suunniteltaessa (ks. luku 431).
Ennen kaikkea on korostettava, ettd viesti-
jalld on oltava paljon monipuolista tietoa
siiti kohdejoukosta, jolle hin viestejdin
osoittaa., Viestin sisdllon valintaan vaikutta-
vina tekijoind tulevat kysymykseen ainakin
vastaanottajien tarpeet, motiivit ja tavoit-
teet, heiddn arvonsa ja asenteensa seki hei-
dédn normiympéristonsi.



5. YKSITYISMETSANOMISTAJIEN PUUNMYYNTI-
ASENTEISIIN VAIKUTTAMINEN

Mitddn yhtendistd teoriakehystd asentei-
siin vaikuttamisesta ei ole olemassa. Ei
myoskidn ole yksiselitteisida ohjeita siitd,
kuinka tulisi menetelld tiettyyn vaikutta-
mistavoitteeseen pyrittiessid. Edelld, luvussa
3 on kuvailtu, minkiilaisessa tilanteessa toi-
mitaan pyrittidessd vaikuttamaan yksityis-
metsidnomistajien puunmyyntialttiuteen liit-
tyviin asenteisiin. Luvussa 4 annettiin
yleinen ja hajanaiseksi jdényt kuva asentei-
siin vaikuttamisen teoreettisista perusteista.

Kiyttiytymistieteellisten periaatteiden ja
terveen jarjen pohjalta tapahtuvan vaikut-
tamisen onnistumismahdollisuudet ovat sitd
suuremmat, miti enemmin on kiytettédvissi
tietoa kohdejoukosta. Edelld suoritettu yksi-
tyismetsinomistajien puunmyyntialttiuteen
liittyviin asenteisiin vaikuttamisen teoreetti-
nen tarkastelu on johtanut kuvan 2 esitté-
miin viitekehykseen empiirisesti selvitet-
tavistd asenteisiin vaikuttamisen suunnit-
telua palvelevasta tiedosta.

KOMMUNIKAATIOKAYTTAYTYMINEN (A)

(2) (8) (4) (5)
NORMIT (B )
(1) i r (7)
ASENNOITU- (8)\ KAYITAY. (9)| TAVOIT-
MINEN (C) TYMINEN (D) TEET (E)
(PUUN MYYNTI)

(6)

TAUSTAEDELLYTYKSET (F)

Kuva 2.
tekijoistd.

Yksityismetsdnomistajien  puunmyynti-
alttiuteen liittyviin asenteisiin vaikuttamisen
suunnittelua varten tuotetaan tédssd tutki-
muksessa seuraavanlaista tietoa.

ASENTEISIIN VAIKUTTAMISEN PERUS-
STRATEGIAN VALINTA

— Yksityismetsdnomistajien puunmyyntialttiuteen
liittyvidt asenteet (C) (8)

— Yksityismetsdnomistajien puunmyyntialttiuteen
liittyvdt epdviralliset normit (B) (7)

Viitekehys yksityismetsinomistajien puunmyyntiasenteisiin vaikuttamiseen liittyvistd

ASENTEISIIN VAIKUTTAMISEN KANAVIEN
VALINTA JA KOHDERYHMAN TUNNISTA-
MINEN

— Yksityismetsianomistajien kommunikaatiokéyt-
taytyminen (A)

— Kommunikaatiokdyttiytymiseltddn erilaisten
metsanomistajien tunnistaminen taustaominai-
suuksien suhteen (1)

— Kommunikaatiokdyttaytymisen ja puunmyynti-
alttiuden vélinen yhteys (4)

— Puunmyyntialttiudeltaan erilaisten metsin-
omistajien tunnistaminen (6)
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ASENTEISIIN VAIKUTTAMISEN VIESTIEN — Asenteiden ja kommunikaatiokdyttiytymisen
VALINTA vilinen yhteys (3)
— Puunmyyntialttiuden ja tavoitteiden vélinen
— Normien ja kommunikaatiokdyttiytymisen vili- yhteys (9)
nen yhteys (2) — Kommunikaatiokdyttdytymisen ja tavoitteiden

vilinen yhteys (5)



6. TUTKIMUSAINEISTO

Tutkimuksen empiiriset analyysit on suo-
ritettu Virran (1971) kokoamalla aineistolla.
Tutkimusalueen muodostivat Linsi-Suomen
luontainen puunhankinta-alue ja Keski-Suo-
men pohjoisosan eriddt kunnat. Perusjoukon
muodostivat luonnolliset henkilot, henkil6-
yhtymiit ja perikunnat, jotka omistivat yli
viisi hehtaaria metséimaata tutkimusalueella.
Perusjoukon luettelona kiytettiin vuoden
1969 elokuun maatalouslaskennan perus-
lomakkeita.

Perusjoukosta poimittiin 500 metsidlon
otos siten, ettd ensin arvottiin niytekunnat
(41), joista edelleen arvottiin nidytemetsilot.

Tassd tutkimuksessa analysoitavat tiedot
on koottu metsdnomistajia haastattelemalla.
Kato oli 5 9% néytteestd. Perusjoukon, otan-
nan, aineiston keruun ja kadon tarkempi
esittely loytyy VIRran (1971, s. 11-—14)
tutkimusraportista.



7. TUTKIMUKSEN TULOKSET

71. Yksityismetsdnomistajien puunmyyn-
tikdyttdytyminen

711. Myyntialttiuden kuvaus

Metsdnomistajien myyntialttiutta kuva-
taan VIRRAN kehittdmédd myyntialttiusryh-
mittelyd kiyttden (Virra 1971 s. 15—16).

Myyntialttius on suuri, jos metsdnomista-
jan ja/tai metsidlon tunnusmerkit tayttivit
samanaikaisesti ehdot:

a) — nuoria metsid < 30 9% metsipinta-alasta;
— metsdnhoidonneuvojan arvio »myyntialtisy;
— mnormitetun kiertoajan ylittdneitd puustoja
< 15 9%, metsdpinta-alasta;
— hakkuut kasvua suuremmat;

tai jos tunnusmerkistossi tidyttyviat saman-
aikaisesti ehdot:

b) — nuoria metsia > 30 9% metsdpinta-alasta;

— metsdnhoidonneuvojan arvio »myyntialtisy;

— ei ole normitetun kiertoajan ylittaneitd
puustoja.

Myyntialttius on pieni, jos metsdnomista-
jan ja/tai metsidlon tunnusmerkistossa tiyt-
tyviat samanaikaisesti ehdot:

a) — normitetun kiertoajan ylittdneita puus-
toja > 5 9, metsidpinta-alasta;
— kasvu vihintddn 1.50 k-m?®/ha/v hakkuita
suurempi;

tai jos tunnusmerkistossid tdyttyvit saman-
aikaisesti ehdot:

b) — normitetun kiertoajan ylittineitd puustoja

>5 9% metsdpinta-alasta;

— kasvu vihintddn 1.06 k-m?®/ha/v hakkuita
suurempi;

— metsdnomistaja itse arvioi myyvansa vahin;

— metsdahoidonneuvojan arvio on

alttius pieni».

ymyynti-

Myyntialttius on keskimiiirdinen, jos met-
siinomistajan ja/tai metsidlontunnusmerkisto
ei kuulu kumpaankaan edelld méiériteltyyn
ryhméédn). Muodostettujen myyntialttius-
ryhmien osuudet tutkimusalueen metséldi-

den lukumdiéristi, metsépinta-alasta ja raa-
kapuun myyntiméiridstd on esitetty toi-
saalla (Virta 1971, s. 15)

712. Puunmyyntialttiudeltaan erilaisten metsin-
omistajien tunnistaminen

Metsinomistajien taustaominaisuuksien
mittareina kéytettiin varsin kirjavaa muut-
tujajoukkoa (kysymykset: 7—13, 215—217,
221, 223, 228 —230, ks. kyselylomake liit-
teessid 1). Myyntialttiudeltaan erilaiset met-
sinomistajat poikkeavat merkitsevisti toi-
sistaan kolmen taustamuuttujan suhteen.

Oheisessa asetelmassa tédhtien médarit
ilmentédvit myyntialttiuden ja taustaominai-
suuden riippuvuuden voimakkuutta: miti
enemmin tidhtid, sitd merkitsevimpi riippu-
vuus.

**  (5) metsapinta-ala
**% (177) metsdanomistajan ika
** (189) metsdnomistajan kontaktitiheydet

Metsin pinta-ala, metsinomistajan ikd ja
hiinen sosiaaliset kontaktinsa ovat niitéd
tekijoitd, joiden avulla pienen myyntialt-
tiuden ryhmé on tunnistettavissa. Lihes
puolet pienen myyntialttiuden ryhméin kuu-
luvista omistaa metsédd alle 20 ha. YIli 60 %
pienen myyntialttiuden ryhméén kuuluvista
on idltiddn yli 50 vuotta. Aktiivisuus puun-
myynnissé ja sosiaalinen aktiivisuus (sosiaali-
set kontaktit) nédyttivit kuuluvan yhteen.
Yksityiskohtaiset tiedot mainittujen muut-
tujien jakautumisesta ovat liitteessd 2.

Erotteluanalyysin avulla haettiin moni-
muuttujaista kuvausta sille, kuinka myynti-
alttiudeltaan erilaiset metsinomistajat poik-
keavat toisistaan taustaominaisuuksien suh-
teen.

Erotteluanalyysin tulosten mukaan van-
hat, vihin sosiaalisia kontakteja omaavat
metsdnomistajat kuuluvat todenniikéisimmin
pienen myyntialttiuden ryhméin. Idkkiit,
sosiaalisesti passiiviset ihmiset ovat passiivi-
sia myo0s metsidnmyynneissidn. Metsiomai-
suuden pieni méédrd korostaa vield tiatd vai-
kutussuhdetta. Erotteluanalyysin yksityis-
kohtaiset tulokset on esitetty liitteessd 3.



20 Heikki Juslin 1977

713. Puunmyyntikdyttaytyminen ja metsin-
omistuksen tavoitteet

Metsidnomistukselle asetettuja tavoitteita
mittaavat kysymykset 36 —49 (muuttujat
19—-32). Yleisempéid taloudellista tavoit-
teenasettelua voidaan katsoa mittaavan ky-
symysten 63—70 (muu.tujat 43 —50) (ks.
kyselylomake liitteessd 1).

Mainituista kolmestatoista metsdnomis-
tukselle asetetusta tavoitteesta kahdeksan
liittyy merkitsevisti puunmyyntialttiuteen.
Oheisessa asetelmassa ilmentéd tihtien méaara
riippuvuuden voimakkuutta; mitd enemmén
tihtid, sitd merkitsevimpi riippuvuus.

** (19) tyotilaisuuksia omalle tyovoimalle ja
koneille
*%% (22) tuloja rakennusten peruskorj., rakenta-
miseen tai asunnon ostoon
**% (23) tuloja maatalouskoneiden,
tai auton ostoon
** (24) tuloja lainojen tai korkojen maksamiseen
* (25) turvaa lapsille tulevaisuudessa
**% (27) tuloja maanostoon ja sisarosuuksien
maksuihin
* (30) tuloja lasten koulutukseen
* (31) tuloja perusparannuksiin

kotieldinten

Yleisesti ottaen kaikkia niitd tavoitteita
pidetdéin keskisuuren ja suuren myyntialt-
tiuden ryhmissd tdrkedmpéind kuin pienen
myyntialttiuden ryhmissa. Tavoitteiden
aseltelu metsdnomistukselle ja tavoitteiden tdir-
keyden kokeminen luonnehtivat siis myynti-
alttiita metsdnomistajia.

Kolme tarkeimpédnid pidettyd tavoitetta
olivat samat pienen myyntialttiuden ryh-
missid ja koko aineistossa. Ne olivat:

1. (29) turva pahan paivan varalta

2. (22) tulot rakennusten peruskorjauksiin, raken-
tamiseen tai asunnon ostoon

3. (25) turva lapsille tulevaisuudessa

Koko aineiston ja pienen myyntialttiuden
ryhmédn ero on se, ettid koko aineistossa
turva pahan piivin varallé seki tulot raken-
nusten peruskorjauksiin, rakentamiseen ja
asunnon ostoon ovat yhté tirkeind pidectyji
tavoitteita kun taas pienen myyntialttinden
ryhmiésséd turva pahan piéivin varalle on
selvisti tirkein metsidnomistukselle asetettu
tavoite.

Yleistd taloudellista tavoitteenasettelua

mittaavista kahdeksasta muuttujasta kuusi
liittyy merkitsevisti puunmyyntialttiuteen:

* (44) sijoitukset maatalouden perusparannuk-
siin
** (45) sijoitukset metsdpalstoihin
**% (46) sijoitukset metsinparannus ja hoitotdihin
** (47) sijoitukset maatalouden koneisiin
**% (48) sijoitukset muuhun elinkeinoon
*%% (49) sijoitukset lasten koulutukseen

Jilleen yleisesti ottaen kaikkia néitéd
mainittuja sijoitusmuotoja pidetiddn keski-
miirdisen ja suuren wmyyntialttiuden ryh-
missd houkuttelevampina kuin pienen myyn-
tialttiuden ryhmiissd. Taloudellinen tavoile-
asetlelu ja myyntialttius ndyltivdt kuuluvan
yhteen.

Pienen myyntialttiuden ryhmissa sddstdi-
mistd pidettiin houkuttelevimpana sijoitus-
muotona. Toiseksi tulevat sijoitukset met-
sdnparannus- ja hoitoloihin ja kolmianneksi
sijoitukset lasten koulutukseen. Koko metsin-
omistajajoukossa sensijaan sijoituksia met-
sdnparannus- ja hoitotéihin pidettiin houkut-
televimpana. Lasten koulutus oli toisena ja
sddstdminen vasta kolmantena. Pienen
myyntialttiuden ryhmissid kaksi térkeinté
sijoitusmuotoa olivat aivan tasavertaiset,
kun taas koko metsinomistajajoukossa si-
joitukset metsdnparannus- ja hoitotdihin
nousivat selvisti muiden ylédpuolelle.

Sddstdminen ja sfaattinen (passiivinen)
taloudenpito niyttividt luonnehtivan pienen
myyntialttiuden ryhmaéa.

Jonkinlaista validointia ja taustaa metsin-
omistajien esittdmille tavoiteasetteluille an-
tavat tiedot metsdnomistajien todellisesta
metsidrahojen kiytostd. Kyselylomakkeen
(ks. liite 1) kysymykset 129 —138 (muuttu-
jat 103 —112) mittaavat metsdrahojen kiyt-
tod. Puunmyyntialttiudeltaan erilaiset met-
sidnomistajat poikkeavat merkitseviisti toi-
sistaan kolmen metsirahojen kiyttokoh-
teen suhteen.

*%% (103) tulot perheen elatukseen
**% (107) tulot lainojen lyhennyksiin tai korko-
jen maksuun
* (109) tulot maanostoon tai sisarosuuksien

maksuun

Perheen elatukseen kéytettiin metsdrahoja
suhteellisesti eniten pienen myyntialttiuden



ryhmiissd. Lainojen lyhennyksiin ja korkoi-
hin meni metsirahoja eniten suuren myynti-
alttiuvden ryhmissd. Samoin maanostoon ja
sisarosuuksien maksuun meni suhteellisesti
suurin osuus metsidrahoista suuren myynti-
alttiuden ryhmissa.

Esitetyt tulokset tukeval edelld saalua kuvaa,
elld suuren myyntialttiuden ryhmdssd talou-
denpito on dynaamisinta, pienen myynlialt-
tiuden ryhmdssd staattisinta.

Liitteessd 4 on esitetty taulukot, joista
lukija saa yksityiskohtaisemmat tiedot esi-
tettyjen tavoitemuuttujien jakautumisesta
eri myyntialttiusryhmissa.

Erotteluanalyysien avulla pyrittiin hake-
maan niitd tavoitekombinaatioita, jotka
parhaiten erottelevat myyntialttiusryhmét
toisistaan. Samalla oli tavoitteena ryhmien
erojen yleisempi (monimuuttujainen) luon-
nehdinta. Erotteluanalyysien yksityiskoh-
taiset tulokset ovat liitteessd 5.

Pienen myyntialttiuden ryhméi luonneh-
tii se, ettd metsidn tarjoamia tuloja raken-
tamiseen, asunnon ostoon, maatalouskonei-
den ja auton hankintaan seké velkojen mak-
suun ei pidetd tidrkeind (ilmeisesti staattisen
taloudenpidon vuoksi). Suuren myyntialt-
tiuden ryhméssd mainitut tulot koetaan
tiarkeind. Keskisuurten myyntialttiuden ryh-
mille on tunnusomaista, ettd samalla, kun
metsi ndhdiin turvana pahan péiviin varalle,
sen antamia tuloja rakentamiseen ja asunnon
ostoon pidetdédn tédrkeind. On .kysymys
jonkinlaisesta dynaamisesta turvallisuudesta.

Metsidrahojen kiyton tarkastelussa vah-
vistuu edelli muodostunut kuva. Miti
vihdisempi myyntialttius, sitd suurempi
osuus metsdrahoista kiytetddn perheen elan-
non hankkimiseen ja sitd pienempi osuus
lainoihin, korkoihin ja maanostoon. Puun-
myyntialttiuden lisddntyminen nikyy met-
sdrahojen kiytdssd niin, ettd perheen elan-
toon menevd osuus pienenee ja lainoihin,
korkoihin ja maanostoon menevid osuus
kasvaa. Erotteluanalyysin yksityiskohtai-
set tulokset ovat liitteessd 6.

72. Puunmyyntikdyttiytymiseen liitty-
vit asenteet

721. Asennealueet

Puunmyyntikiyttaytymiseen liittyvié
asenteita mitattiin tutkimuksessa neljélli-
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kymmenelld kysymykselld (ks. liite 1, ky-
selylomakkeen kysymykset 87 —126, muut-
tujat 60—99).

Faktorianalyysin avulla selvitettiin, min-
kilaisiin asennekokonaisuuksiin, asennealu-
eisiin ko. muuttujat kuuluvat (faktoriana-
lyysin yksityiskohtaiset tulokset liitteessi
B

Téssd tutkimuksessa kiytetyn muuttuja-
joukon faktorianalyysin pohjalta voidaan
todeta, ettd asennoituminen puunmyyntei-
hin ilmenee kuutena dimensiona:

1) Asennoituminen koneelliseen puunkorjuuseen

2) » valtakunnalliseen = metsita-
seeseen

3) » metsdnviljelyyn

4) » myyntien taloudellisiin aspek-
teihin

5) » myyntien puukaupallisiin as-
pekteihin

6) » metsdnhoidollisiin kysymyk-

siin

Mainitut dimensiot koostuvat seuraavan-
laisista asennemuuttujista.

1. ASENNOITUMINEN KONEELLISEEN
PUUNKOR]JUUSEEN

(88) Komneiden kdyttéo puunkorjuussa on lisddnty-
nyt

Metsiatoiden koneellistaminen heikentdd met-
sdnomistajien asemaa

Metsatyokoneet aiheuttavat suurta vahinkoa

jaljelle jaaville puustolle

(62)

(65)

2. ASENNOITUMINEN VALTAKUNNALLI-
SEEN METSATASEESEEN

(76) Suomessa metsida hakataan liian runsaasti
(86) Suomessa puustopddoma on vihentynyt huo-
mattavasti

3. ASENNOITUMINEN METSANVILJELYYN

(80) Tilan metsdt ovat silloin kunnossa, kun
jaredd puuta on runsaasti

On véirin, ettd metsianomistajilta piddtetdadan
avohakkuun yhteydessi rahaa hakkuualan
uudistamiseen

Puuta ei milloinkaan pitdisi myydd niin, ettd
joutuu uudistamaan metsdin keinollisesti

(71)

(70)
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4. ASENNOITUMINEN MYYNTIEN
DELLISIIN ASPEKTEIHIN

TALOU-

7)
(77)

Hankinta- ja leimikkolisin maksaminen
Metsianviljely on pitkélld tahtdimelld talou-
dellisesti erittdin edullista

(95) Leimikon laadun mukainen hinnoittelu

5. ASENNOITUMINEN MYYNTIEN PUUKAU-
PALLISIIN ASPEKTEIHIN

(89) Ostajien jarjestiytyminen ja yhteistyo
(99) Pienten sahojen toiminnan loppuminen
(67) Puun hinta on lilan epdvakaa

6. ASENNOITUMINEN METSANHOIDOLLI-
SIIN KYSYMYKSIIN

(84)
(73)

Neuvojat antavat usein ristiriitaisia tietoja
Metsinomistajat ovat aivan lilan védhidn
kiinnostuneita metsdasioista
Puunmyyntituloja kidytetddn aivan liian
vahan metsien hoitoon.

(79)

722. Asenteet ja puunmyyntikdyttiytyminen

Puunmyyntialttiudeltaan erilaiset metsin-
omistajaryhmit poikkeavat merkitsevisti
toisistaan seuraavien asennemuuttujien suh-
teen,

** (60) On vaikea tietdd, onko metsdssd myynti-

kelpoista puuta

Metsatoiden koneellistaminen heikentdd

metsdnomistajien asemaa

Metsid saa nykyisin hakata aivan riitté-

vdn vapaasti

Metsiteollisuus pyrkii syrjayttaméaan met-

sdnomistajan metsdstadn

Metsityokoneet aiheuttavat suurta va-

hinkoa jdljelle jaaville puustolle

Puun hinta on liian epdvakaa

Puuta ei milloinkaan pitdisi myyda

niin, ettd joutuu uudistamaan keinolli-

sesti

Tilan metsdt ovat silloin kunnossa, kun

jaredd puuta on runsaasti

* (86) Suomessa puustopddoma on vidhentynyt
huomattavasti

w** (62)
* (63)
** (64)
* (65)

ok ok (67)

* %k (70)

** (80)

(Muuttujien jakaumatiedot liitteessd 8)

Koneelliseen puunkorjuuseen, melsdinvilje-
lyyn ja myyntien kaupallisiin aspekleihin
liittyvit asenteet niyttiavit olevan erilaisia

puunmyyntialttiudeltaan erilaisten metsin-
omistajien keskuudessa.

Selvisti muita useammin pienen myynti-
alttiuden ryhmissd katsotaan metsitdiden
koneellistamisen heikentivin metsinomis-
tajan asemaa ja metsityokoneiden aiheutta~
van suurta vahinkoa jiljelle jddville puus-
tolle.

Pienen myyntialttiuden ryhmissid on mui-
ta useammin epétietoisuutta metsien hak-
kuumahdollisuuksista. Muita alttiimpia ol-
laan myds hyviksymiidn viite, ettd metsii
saa hakata nykyisin aivan riittdvin vapaasti.
Pienen myyntialttiuden ryhmissid ollaan
muita taipuvaisempia ajattelemaan, ettid
puuta ei pitdisi koskaan myydéd niin, etti
joutuu uudistamaan metsdn keinollisesti.
Nimenomaan keskisuuren myyntialttiuden
ryhmisséd ajatellaan, ettd tilan metsiat ovat
silloin kunnossa, kun jéredd puuta on run-
saasti.

Nimenomaan suuren myyntialttiuden ryh-
missd ollaan taipuvaisia pitdmédidn puun
hintaa liian epivakaana. Pienen ja suuren
myyntialttiuden ryhmiit ovat keskiméirii-
sen myyntialttiuden ryhméé taipuvaisempia
uskon aan, ettid metsiteollisuus pyrkii syr-
jayttimédn metsdnomistajan metsiistéién,

Asennemuuttujilla suoritetun erottelu-
analyysin mukaan pienen myyntialttiuden
ryhmé erottuu suuren myyntialttiuden ryh-
mistd selvimmin koneelliseen puunkorjuu-
seen ja - metsidnviljelyyn liittyvien asen-
teiden suhteen. Pienen myyntialttiuden ryh-
mdd luonnehlivatl kielleisel asenteet koneelli-
seen puunkorjuuseen ja avohakkuisiin sekd
muita suurempi epdtietoisuus metsdn hakkuu-
mahdollisuuksista.

Keskisuuren myynliallliuden ryhmdd luon-
nehtival muila mydénleisemmdl asenteet ko-
neelliseen puunkorjuuseen ja puun hinnan
vakavuuteen sekd usko, elld tilan melsdl ovat
kunnossa, kun jdredd puula on runsaasli.
Erotteluanalyysin yksityiskohtaiset tulokset
ovat liitteessd 9.

73. Yksityismetsinomistajien puunmyyn-
tialttiuteen liittyvit epéviralliset normit

Puunmyyntialttiuteen liittyvid epiviral-
lisia normeja mitattiin tiedustelemalla met-
sdnomistajien mielipiteitd siitd, mikid on
heidéin ympéristossddn wvallitseva Kkésitys



toisaalta metsiédnsd sédstivistd toisaalta
metsddnsd voimakkaasti hakkaavasta ja
voimaperdistd metsénviljelyd harjoittavasta
metsidnomistajasta (kyselylomakkeen kysy-
mykset 193 —212, liitteessd 1). Mittari on
tyypiltiin Oscoopin semanttisen erottelun
mittari.

Pienen myyntialttiuden ryhmisséd on suh-
teellisesti eniten sellaisia, joiden mielestid
ympiristo ei pidd metsidinsi voimakkaasti
hakkaavaa ja voimaperiistd metsinviljelya
harjoittavaa metsinomistajaa esimerkiksi
kelpaavana. Samalla pienen myyntialttiu-
den ryhmissid ollaan muita taipuvaisempia
uskomaan, ettd ympiristé pitdd metsdinsi
sddstdvii metsidnomistajaa koyhidnd. Ympi-
riston normeja mittaavien muuttujien jakau-
matarkastelun sekd erotteluanalyysin yksi-
tyiskohtaiset tulokset ovat liitteissd 10 ja 11.

74. Puunmyyntikdyttdytyminen ja tiedon-
hankinta

Metsitaloutta koskevien tietojen hankin-
taa mittaavat kysymykset 173 —182 (ks.
kyselylomake liitteessd 1).

Muuttujakohtaisessa tarkastelussa havai-
taan, ettd puunmyyntialttiudeltaan erilaiset
metsdnomistajaryhmét poikkeavat toisis-
taan kolmen tiedonhankintaldhteen kohdalla
(jakaumat liitteessd 12):

**%* (141) Keskusteluista mhy:n ja piirimetsdlau-
takuntien neuvojien kanssa
* (142) Neuvontajdrjestéjen opaskirjoista
* (143) Omasta kokemuksesta

Puunmyyntialttiit metsdnomistajat ovat
saaneet muita enemmin tirkeitdi metsita-
loutta koskevia tietoja metsédnhoitoyhdistys-
ten ja piirimetsidlautakuntien neuvojilta ja
omasta kokemuksestaan.

Neuvontajirjestojen opaskirjat ovat keski-
suuren myyntialttinden ryhmélle tirkeampié
tietoldhteitd kuin muille.

Myos erotteluanalyysi (liite 13) osoittaa,
ettd neuvojilta ja omasta kokemuksesta saa-
dun tiedon enemmyys luonnehtii suuren
myyntialttiuden ryhmiéd ja erottaa sen ni-
menomaan pienen myyntialttiuden ryh-
mistd. Keskisuuren myyntialttiuden ryh-
mén erottaa muista metsitaloudellisilta
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kursseilta ja radiosta ja televisiosta saadun
tiedon enemmyys.

Tiedonhankintakanavien yleinen tirkeys-
jirjestys on esitetty luvussa 751.

75. Yksityismetsdnomistajien kommuni-
kaatiokdyttidytyminen

751. Kommunikaatiokiyttiytymisen kuvaus ja
tairkeimmiit tietoldhteet

Kommunikaatiokdyttidytymistd mitataan
yhdelldtoista metsitaloudellisen tiedon lidh-
teitd kuvaavalla muuttujalla (ks. kysely-
lomakkeen kysymykset 173 —182 (muuttu-
jat 137 —147) liitteessda 1).

Kommunikaatiokdyttiytymisen kuvausta
varten tulee ensin selvittdéd, millaisista
rkommunikaatio-ominaisuuksista»  metsén-
omistajien tiedonhankinta on seurausta.

Tiedonhankintakanavien kiaytén taustalla
olevat kommunikaatiokiyttidytymisen perus-
dimensiot selvitetiin faktorianalyysilla. Fak-
torianalyysi paljasti seuraavat kaksi perus-
dimensiota (faktorianalyysin yksityiskohtai-
set tulokset liitteessd 14):

METSATALOUDELLISTEN KANAVIEN
KAYTTO (I faktori)

Tiedot metsdtaloudellisilta kursseilta
Tiedot neuvontajirjestdjen opaskirjoista
Tiedot ndyttelyistd, messuilta yms.

Tiedot mhymn ja piirimetsdlautakuntien
neuvojilta

(146)
(142)
(145)
(141)

YLEISTEN KANAVIEN KAYTTO (II faktori)

(147) Tiedot radiosta ja televisiosta
(140) Tiedot sanoma- ja aikakauslehdistd

Metsédnomistajien kommunikaatiokiyttiy-
tymistd kuvaamaan laaditaan luokitus, joka
perustuu em. kahteen dimensioon. Faktoreis-
tamuodostetaan faktoripistemuuttujat, jotka
puolitetaan keskiarvoistaan. Ndidin saadut
kaksi kaksiluokkaista muuttujaa ristiintaulu-
koidaan. Niin piédstdin neliluokkaiseen
kommunikaatiokdyttidytymisen kuvaukseen.
Kommunikaatiokdyttiytymisen kuvauksen
ideaa selventédd oheinen kuva 3.
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Metsitaloudellisten
kanavien kadytto

METSATALOU- | AKTIIVISET JA
DELLISTEN MONIPUOLISET
KANAVIEN TIEDON-
KAYTTAJAT HANKKIJAT Yleisten
kanavien
PASSIIVISET | YLEISTEN Byt
TIEDON- KANAVIEN
HANKKIJAT KAYTTAJAT

Kuva 3. Metsinomistajien kommunikaatiokiyt-
taytymisen kuvaus.

Aktiivisia ja monipuolisia tiedonhankki-
joita ovat ne, jotka ovat saaneet keskiméi-
rdistd enemmin tietoa kummankintyyppis-
ten kanavien kautta.

Metscitaloudellisten kanavien kdyltldjiksi lue-
taan ne, jotka ovat saaneet keskiméadrdisti
enemmin tietoa metsidtaloudellisten kana-
vien kautta, mutta keskimiiridisti vidhem-
min tietoa yleisten kanavien kautta.

Yleisten kanavien kdyltdjiksi luetaan ne,
jotka ovat saaneet keskiméérdisti enemmén
tietoa yleisten kanavien kautta, mutta keski-
madrdistd vihemmén tietoa metsitaloudel-
listen kanavien kautta.

Passiivisia tiedonhankkijoifa ovat ne, jotka
ovat saaneet keskimiiridistd vihemmén tie-
toa kummankintyyppisten kanavien kautta.

Metsdnomistajien kommunikaatiokdyttiay-
tymisen tarkastelu tullaan jatkossa suoritta-
maan edellikuvatun luokituksen puitteissa.

Kolme tirkeintd tiedonhankintakanavaa
koko metsidnomistajajoukossa oli

(143) Omasta kokemuksesta (52.9%)

(141) Keskusteluista mhy:n ja piiri-
metsidlautakuntien kanssa (44 %)

(140) Sanoma- ja aikakauslehdistd (31 %)

Tiarkeysjdrjestys perustuu siihen, kuinka
suuri osa (%) vastaajista ilmoitti saaneensa
tiarkeita tietoja ko. kanavan vilitykselld.

Puukauppoja koskevissa asioissa koettiin
seuraavat kolme tietoldhdetti selviisti i uita
tarkeammiksi:

1. (141) Keskusteluista mhy:n ja
piirimetsilautakintien neuvojien
kanssa

(35 %)

2. (144) Keskusteluista ostajien metsi-
ammattimiesten kanssa
3. (140) Sanoma- ja aikakauslehdistd

(25 %)
(20 %)

Térkeysjarjestys perustuu siihen, kuinka
suuri osa (9%, vastaajista piti ko. kanavaa
tdarkeimpénéd puukauppoja koskevana tieto-
ldhteend.

752. Kommunikaatiokdyttiytymiseltdin eri-
laisten metsinomistajien tunnistaminen

Kommunikaatiokanavien kiytéon suun-
nittelua ajatellen on hyodyllistd tietda,
kuinka erididen helposti havaittavien tausta-
ominaisuuksien suhteen erilaiset metséinomis-
tajat poikkeavat kommunikaatiokanavien
kiaytossd. Téssd yhteydessd tarkastellaan
metsipinta-alan, koulutuksen, iin, ammatin,
tuottaja-aktiivisuuden ja yhteistyoaktiivi-
suuden suhteen toisistaan poikkeavia met-
sdnomistajia. Tarkastelussa Kkiinnitetédédn
huomio sekéd yksittidisten kommunikaatio-
kanavien kiyttoon ettd yleiseen kommuni-
kaatiokiyttiytymiseen.

METSAPINTA-ALA

Tarkasteltavat metsdpinta-alaluokat ovat, pie-
net: alle 20 ha, keskisuuret: 20—49 ha, suuret:
yli 50 ha.

Eri kokoisten metsdloiden omistajat poikkeavat
merkitsevisti toisistaan seuraavien tiedonhankinta-
kanavien kdytossd.

*%% (141) Mhy:n ja piirimetsdlautakuntien neuvojat

(
(143) Oma kokemus

** (145) Nayttelyt, messut yms.

*** (146) Erilaiset metsidtaloudelliset kurssit

ok

Newvojilta, ndyttelyisti ja messuilta sekd evilai-
silta wmetsdtaloudellisilsta kursseilta saadun tiedon
maird ndyttdd lisidntyvian tasaisesti metsdlokoon
kasvaessa. Pienten metsiloiden omistajista 16ytyy
eniten sellaisia, joilla ei ole oman kokemuksen
mukanaan tuomaa metsitaloudellista tietoa.

KOULUTUS

Koulutuksen luokitus on suoritettu niin, ettd
vahdn koulutusta saaneiden luokkaan kuuluvat
vain kansakoulun kidyneet, keskimmdiiseen luok-
kaan kuuluvat ammattikoulun tai muun kansa-



koulupohjaisen ammattitutkinnon suorittaneet.

Ylimpéadn luokkaan kuuluvat loput.
Koulutukseltaan erilaiset metsdnomistajat poik-

keavat toisistaan seuraavien tiedonhankintakana-

vien kdytossd.

* (138) Maatalousneuvojat
**% (141) Mhy:n ja piirimetsilautakuntien neuvo-
jat
**% (143) Oma kokemus
* (144) Ostajien ammattimiehet
**% (146) Metsdtaloudelliset kurssit
*** (147) Radio ja televisio

Vahdn kouluja kdyneet metsidnomistajat katso-
vat saaneensa muita runsaammin tietoja maata-
lousneuvojien, oman kokemuhsen seki radion ja tele-
vision hautta.

Koulutuksen lisddntyessi lisidntyy myds mhy:n
ja piivimetsilautakuntien meuvojilta sekd ostajan
ammattimiehiltd saadun tiedon wmadrd.

Keskimmaiseen koulutusluokkaan kuuluvat ovat
saaneet muita enemmin tietoja erilaisilsta metsd-
taloudellisilta kursseilta.

Yleinen suunta ndyttid olevan se, ettd koulu-
tusta saaneet hankkivat tietonsa mefsdataloudelli-
sista ldhteistd. Vahan koulutusta saaneet turvau-
tuvat yleisiin ldhteisiin.

Neuvojien merkitys tdrkeiden puukauppoja kos-
kevien tietojen ldhteend kasvaa selvidsti ja voi-
makkaasti koulutuksen lisdéntyessd, Ostajan am-
mattimiehet puukauppoja koskevien tietojen ldh-
teend ovat puolestaan vdhidn koulutusta saaneiden
joukossa merkityksellisempid kuin paljon koulu-
tusta saaneiden joukossa.

IKA

Kiaytetyt ikdluokat olivat seuraavat: luokka
1 = alle 40 wvuotta, luokka 2 = 40—49 wvuotta,
luokka 3 = 50—59 vuotta ja luokka 4 = yli 60
vuotta.

Eri ikdiset metsinomistajat poikkeavat toisis-
taan vain seuraavien tiedonhankintakanavien suh-
teen:

** (139) Oma isd
** (143) Oma kokemus
** (147) Radio ja televisio

Nuorista metsdnomistajista 16ytyy eniten sellaisia,
jotka katsovat saaneensa runsaasti metsitalou-
dellista tietoa omalta isdltian. Oman kokemuk-
sen merkitys metsdtaloudellisen tiedon tuojana
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lisidntyy idn kasvaessa. Nuorimmassa metsin-
omistajaryhméssd on saatu muita vihemmin tie-
toa radion ja television vilitykselld.

AMMATTI

Metsdnomistajat jaetaan tédssd yhteydessi am-
matin perusteella ainoastaan kahteen ryhmidn:
maanviljelijit ja ei-maanviljelijét.

Maatilametsanomistajat ja metsdtilanomistajat
poikkeavat toisistaan seuraavien tiedonhankinta-
kanavien suhteen:

** (137) Naapurit ja tuttavat

**% (138) Maatalousneuvojat

(142) Neuvontajirjestdjen opaskirjat
(143) Oma kokemus

* ok ok
koK

Maatilametsdnomistajat ovat saaneet metsiti-
lanomistajia enemmin térkedti metsdtaloudellista
tietoa kaikkien yllimainittujen kanavien kautta.

TUOTTAJA-AKTIIVISUUS

Kyselylomakkeen (liite) kysymys 215 mittaa
tuottaja-aktiivisuutta.

Tuottaja-aktiivisuudeltaan  erilaiset metsdn-
omistajat poikkeavat tiedonhankinnaltaan merkit-
sevisti toisistaan seuraavien kanavien suhteen:

* (138)
** (139)
** (140)
*x% (141)

Maatalousneuvojat

Oma isd

Sanoma- ja aikakauslehdet

Mhy:n ja piirimetsdlautakuntien neuvo-
jat

Neuvontajarjestojen opaskirjat

Oma kokemus

Niyttelyt ja messut

Metsitaloudelliset kurssit

Radio ja televisio

**x (142)
**% (143)
(145
* (146)
** (147)

ok ok

_—

Aktiiviset tuottajajivjestijen kannatiajat ovat ak-
tiivisia myds tiedonhankinnassaan. Metsdnomista-
jat, jotka eivdt ole kiinnostuneita tuottajajérjes-
toistd eivat myoskddn ndytd olevan kiinnostuneita
metsdtaloudellisesta tiedosta.

Tuottaja-aktiiviset metsinomistajat kokevat
mhy:n ja piirimetsdlautakuntien neuvojat selvisti
tirkeAmpdnd tietoldhteend puukaupoissa kuin
passiiviset metsinomistajat. Tuottajajarjestojen
suhteen passiiviset metsinomistajat pitdvit muita
useammin ostajan metsdiammattimiehid térkeim-
pand tietoldhteend puukaupoissa.
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YHTEISTOIMINTA-AKTIIVISUUS

Yhteistoiminta-aktiivisuutta
makkeen (liite 1) kysymys 216.

Yhteistoiminta-aktiivisuudeltaan erilaiset met-
sdnomistajat poikkeavat tiedonhankinnaltaan mer-
kitsevisti toisistaan seuraavien kanavien suhteen:

mittaa kyselylo-

* (141) Mhy:n ja piirimetsdlautakuntien neuvo-
jat
*%% (142) Neuvontajdrjestojen opaskirjat
* (144) Ostajan metsiammattimiehet
** (145) Niyttelyt ja messut
* (146) Erilaiset matsdtaloudelliset kurssit

Metsdanomistajien yhteistoiminnan kannatuksen
lisaantyminen mndyttdd merkitsevdan lisddntyvda
metsdtaloudellisen informaation saantia metsé-
taloudellisten kanavien kautta.

Metsénomistajien taustaominaisuuksien
ja kommunikaatiokanavien kéyton vilisid
suhteita kuvaavat ristiintaulukot ovat séi-
lytettivind Metsintutkimuslaitoksen metsé-
ekonomian tutkimusosaston arkistossa.

753. Kommunikaatiokidyttiytyminen ja puun-
myyntikidyttaytyminen

Kommunikaatiokdyttidytymisen ja puun-
myyntikdyttaytymisen wvililla wvallitsee ti-
lastollisesti merkitsevid, muttei suoraviivai-
nen eiki selvipiirteinen yhteys. Kommuni-
kaatiokdyttaytymistd ja puunmyyntikiyt-
taytymistd kuvaavien muuttujien ristiin-
taulukko on liitteessd 15.

Passiivisten tiedonhankkijoiden joukosta
loytyy yhtd paljon pienen myyntialttiuden
ja suuren myyntialttiuden ryhmiin kuulu-
via.

Melsdtaloudellisten  kanavien kdylldjistd
suhteellisesti suurin osa kuuluu suuren
myyntialttinden ryhméén.

Yleisten kanavien kdylldjid on eniten
(lievisti) keskisuuren myyntialttiuden ryh-
missé.

Aktiivisel ja monipuoliset tiedonhankkijat
loytyvit todennidkoisimmin keskisuuren tai
suuren myyntialttiuden ryhmisté.

754. Kommunikaatiokdyttaytyminen ja asen-
teet

Kommunikaatiokiyttidytymiseltién eri-
laiset metsinomistajaryhmit poikkeavat

merkitsevisti toisistaan seuraavien asenne-
muuttujien suhteen.

(62) Metsatoiden koneellistaminen heikentdd met-
sanomistajan asemaa

(63) Metsid saa nykyisin hakata aivan riittivén
vapaasti

(64) Metsidteollisuus pyrkii syrjayttimddn met-
sdnomistajan metsdstdan

(70) Puuta ei milloinkaan pitdisi myydé niin, ettd
joutuu uudistamaan keinollisesti

(80) Tilan metsdt ovat silloin kunnossa, kun

jaredd puuta on runsaasti.
(Muuttujien jakaumatiedot liitteessd 16).

Passiiviset tiedonhankkijat néiyttivit suh-
tautuvan metsitéiden koneellistamiseen kiel-
teisimmin. Selvisti myonteisintd on suhtau-
tuminen koneellistamiseen metsitaloudellis-
ten kanavien kéyttédjien joukossa.

Metsédtaloudellisten kanavien kéyttdjiat
hyviksyvit muita todennédkoéisemmin viit-
teen, ettd metsid saa nykyisin hakata aivan
riittdvén vapaasti. Yleisten kanavien kiyt-
tdjat puolestaan hylkddvidt sen muita to-
dennikéisemmin.

Passiiviset tiedonhankkijat ovat muita
halukkaampia uskomaan, ettd metséteolli-
suus pyrkii syrjiyttiméidn metsdnomistajan
metsistiadn. Aktiiviset ja monipuoliset tie-
donhankkijat edustavat muita todennikoi-
semmin juuri vastakkaista mielipidetta.

Keinollisen uudistamisen vastustajat 16y-
tyviat todennikoisimmin passiivisten tie-
donhankkijoiden tai yleisten kanavien kiyt-
tdjien joukosta. Keinollisen uudistuksen
kannattajat ovat todennikodisimmin metsé-
taloudellisten kanavien kiyttijid tai aktiivi-
sia ja monipuolisia tiedonhankkijoita.

Metsiitaloudellisten kanavien kayttédjit ja
aktiiviset ja monipuoliset tiiedonhankkijat
ovat muita taipuvaisempia hylkiddméiin
vilitteen, etti tilan metsit ovat silloin kun-
nossa, kun jédredd puuta on runsaasti.

Erotteluanalyysi (liite 17) osoitti, etti
selvin passiivisia tiedonhankkijoita ja met-
sitaloudellisten kanavien kéyttijid erotteleva
tekijd on metsidn hakkuumahdollisuuksia
koskeva tieto ja (kielteinen) suhtautuminen
metsdnviljelyyn. Mainittuja ryhmid erot-
televa dimensio rakentui asenneviittamisti:
»On vaikeaa tietédd, onko metsissd myynti-
kelpoista puuta» ja »Puuta ei milloinkaan
pitdisi myyd4a niin, ettid joutuu uudistamaan
metsidn keinollisesti».



755. Kommunikaatiokdyttdytyminen ja normit

Ympéristossd vallitsevien normien koke-
kemisen suhteen yleisten kanavien kayttéiit
ja metséitaloudellisten kanavien kéayttidjit
poikkeavat toisistaan normidimensiolla, jota
hallitsee késitepari sidéstdvidinen —tuhlaa-
vainen. Télld dimensiolla asettuvat yleisten
kanavien kiyttijit ja aktiiviset ja monipuo-
liset tiedonhankkijat suhteellisen lihelle toi-
siaan, Passiiviset tiedonhankkijat ja metsa-
taloudellisten kanavien kéyttdjédt ovat muita
taipuvaisempia uskomaan, ettd metsdidnsi
voimakkaasti hakkaavaa ja hoitavaa metsin-
omistajaa pidetidin tuhlaavaisena ja ehki
sen vuoksi ei kovin rikkaana (Erotteluana-
lyysin tulokset liitteessd 18).

Nayttad siltd, ettd passiiviset tiedonhank-
kijat ja metsidtaloudellisten kanavien kayt-
tajit kokevat ympériston normit traditio-
naalisempina tai heiddn normiympéristonsi
on traditionaalisempi. Aktiiviset ja moni-
puoliset tiedonhankkijat seké yleisten kana-
vien kiyttidjit kokevat puolestaan normi-
ympéristonsd modernimpana ja/tai heidin
normiympéristonsd on modernimpi. Tulos
tukee yleisid havaintoja normien ja joukko-
tiedotuksen suhteista.

Tassd tutkimuksessa metsédnomistajan
kayttaytymistd sdédtelevien normien tarkas-
telu on jadnyt kovin pinnalliseksi. Syvélli-
sempi tarkastelu olisi edellyttinyt mm.
alueellisen tarkastelukulman mukaanottoa.

756. Kommunikaatiokdyttiytyminen ja met-
sinomistuksen tavoitteet

Kommunikaatiokédyttdytymiseltidn  eri-
laiset metsinomistajaryhmit poikkeavat
merkitseviisti toisistaan seuraavien metsin-
omistukselle asetettujen ja yleisempien ta-
loudellisten tavoitteiden suhteen. (Ristiin-
taulukot ovat liitteessd 19).

**k (19) tyotilaisuuksia omalle tydvoimalle ja ko-
neille
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k%% (22) tuloja rakennusten peruskorjaukseen, ra-

kentamiseen tai asunnon ostoon
(23) tuloja maatalouskoneiden, kotieldinten
tai auton ostoon
24) tuloja lainojen tai korkojen maksamiseen
25) turvaa lapsille tulevaisuudessa

oKk (
(

*% (31) tuloja perusparannuksiin
(
(

"ok

43) viljelysmaan ostot

44) sijoitukset maatalouden perusparannuk-
siin

* (45) sijoitukset metsédpalstoihin

**% (46) sijoitukset metsdnparannus-
toihin

(47) sijoitukset maatalouden koneisiin

** (48) sijoitukset muuhun elinkeinoon

**%* (49) sijoitukset lasten koulutukseen

o %ok

ja  hoito-

ok

Yleisesti ottaen ylldmainitut tavoitteet
ovat térkedmpid metsitaloudellisten kana-
vien kiyttédjien seki aktiivisten ja monipuo-
listen tiedonhankkijoiden joukossa kuin pas-
siivisten tiedonhankkijoiden ja yleisten ka-
navien kéyttédjien joukossa. Tulot lainojen
tai korkojen maksuun, sijoitukset metsi-
palstoihin ja sijoitukset muuhun elinkeinoon
muodostavat poikkeuksen. Niiden tavoite-
ryhmien kohdalla ainoastaan passiiviset tie-
donhankkijat poikkeavat muista niin, ettid
ko. tavoiteryhmit ovat heille vihemmin
tdrkeitd kuin muille.

Em. tavoitemuuttujat kiyttiytyvit siini
médrin samansuuntaisesti, ettd erottelu-
analyysissid koko muuttujajoukon siséiltidmin
erotteluinformaation kuvaamiseen riittii
kolme muuttujaa. Passiiviset tiedonhankki-
jat erottelee parhaimmin aktiivisista ja
monipuolisista tiedonhankkijoista dimensio,
jolla painottuvat muuttujat »tyotilaisuuksia
omalle tyovoimalle ja koneille» sekid »sijoi-
tukset metsédnparannus- ja hoitotdihin,
Nimi tavoiteluokat ovat nimenomaan pas-
siivisille tiedonhankkijoille vdhemmén tir-
keitd kuin muille. (Erotteluanalyysin yksi-
tyiskohtaiset tulokset liitteessd 20).



8. TULOSTEN YHTEENVETO JA SOVELTAMINEN

81. Yleistd

Luvussa 5 esitettiin, ettei ole olemassa
mitddn yhtendistid asenteisiin vaikuttamisen
teoriakehysti. Ei ole mydskddn olemassa
mitddn yksiselitteisid ohjeita siitd, kuinka
tulisi menetellé tiettyihin vaikuttamistavoit-
teisiin  pyrittiessi.

Puunmyyntikdyttiytymiseen wvaikuttami-
sen ldhtokohtana on metséinomistajien pad-
toksentekotapahtuman ja siihen wvaikutta-
vien alueellisten ja tilakohtaisten tekijoiden
analysointi. Néistd asioista on olemassa jo
jonkin verran tutkimustuloksia. Puunmyyn-
tialttiuteen liittyviin asenteisiin vaikutta-
misen suunnittelua ohjaavat tietyt kiyttiy-
tymistieteelliset periaatteet. Asenteisiin vai-
kuttamisen suunnittelussa tulevat keskeisim-
min esille asennemuodostuksen, asenteiden
muutoksen ja kommunikaatiokiyttidytymi-
sen periaatteet.

Metsidnomistajien kiayttdytymistda koske-
van tietamyksen, kiyttiytymistieteellisten
periaatteiden ja terveen jirjen pohjalta
tapahtuvan metsdnomistajien puunmyynti-
alttiuteen liittyviin asenteisiin vaikuttami-
sen suunnittelun tueksi on téssd tutkimuk-
sessa tuotettu informaatiota, joka liittyy
asenteisiin vaikuttamisen yleiseen suunnit-
teluun, vaikuttamisen kanavien wvalintaan
sekd vaikuttamisen viestien wvalintaan.

82. Asenteisiin vaikuttamisen yleinen
suunnittelu

Luvussa 432 esiteltiin kaksi asenteisiin
vaikuttamisen perusmallia; kaksi perusli-
ldhestymistapaa asenteisiin vaikuttamisessa.
Vaikuttamisen psykodynaaminen malli pe-
rustuu ajatukseen, ettd suostutteleva viesti
vaikuttaa suoraan henkilon psykologiseen
rakenteeseen. Muutos yksilon psykologi-
sessa rakenteessa saa sitten aikaan vaikut-
tajan tarkoittamia muutoksia yksilon ulkoi-
sessa kiayttdytymisessd. Tissd tutkimuk-
sessa tarkastellaan asenteita ja motiiveja
niind henkilon psykologisen rakenteen piir-
teind, joissa muutoksiin pyritddin,

Sosiokulltuurimallin mukaisessa vaikutta-
misessa viestin vastaanottaja johdatellaan
uskomaan, ettd kommunikoijan tavoitteena
oleva kiayttidytyminen on sosiaalisesti sank-
tioitua. Kiayttidytymismuutoksiin siis pyri-
tddn kayttden hyviksi ryhmiéssd ja yhtei-
sossé vallitsevia kayttdytymiseen vaikutta-
via normipaineita.

Vaikuttamisen yleinen suunnittelu, ldhes-
tymistavan valinta, edellytidd tieloja toisaalta
asenleiden ja puunmyyntikdylldytymisen toi-
saalta normien ja puunmyynlikdytldytymisen
vilisistd suhteista.

Tiassd tutkimuksessa kiytetyn muuttuja-
joukon faktorianalyysin pohjalta voidaan
todeta, ettd asennoituminen puunmyyntei-
hin ilmenee kuutena ulottuvuutena.

1) Asennoituminen koneelliseen puunkorjuuseen

2) » valtakunnalliseen metsatasee-
seen

3) » metsdnviljelyyn

4) » myyntien taloudellisiin aspek-
teihin

5) » myyntien puukaupallisiin as-
pekteihin

6) » metsdnhoidollisiin  kysymyk-

siin

Puunmyyntihalukkuuteen ovat selvimmin
yhteydessa koneelliseen puunkorjuuseen, mel-
sdnviljelyyn ja myyntien kaupallisiin aspek-
teihin liittyvit asenteet. Pienen wmyynti-
alttiuden ryhmiid luonnehtivat Kkielteiset
asenteet koneelliseen puunkorjuuseen ja
avohakkuisiin sekil muita suurempi epé-
tietoisuus metsin hakkuumahdollisuuksista.

Pienen myyntialttiuden ryhméssid on suh-
teellisesti eniten sellaisia, joiden mielesta
ympiéristd ei pidd metsddnsd voimakkaasti
hakkaavaa ja voimaperiistd metsidnviljelyé
harjoittavaa metsinomistajaa esimerkiksi
kelpaavana. Samalla pienen myyntialttiu-
den ryhmissid ollaan muita taipuvaisempia
uskomaan, etti ympéristé pitdd metsddnsa
sddstiavidd metsinomistajaa koyhéné.

Ympiristossd vallitsevien normien ja puun-
myyntikiyttiytymisen yhteydet néyttaviit
olevan tdmén tutkimuksen aineistossa véi-



hiisid ja vaikeaselkoisia verrattuna asentei-
den ja puunmyyntikidyttiytymisen vélisiin
yhteyksiin.

Téamin tutkimuksen tulosten pohjalta voi
vuositella psykodynaamisen mallin mukaisen
lihestymistavan valitsemista pééstraregiaksi
pyrittiessd vaikuttamaan metsinomistajien
puunmyyntihalukkuuteen. Pyrilddn siis ai-
kaansaamaan muuloksia melsdnomistajien
asenteissa koneelliseen puunkorjuuseen, mel-
sdnviljelyyn sekd myyntien puukaupallisiin
aspekteihin (erityisesti hintatason vakavuus).
Mydnteisen asennoitumisen oletetaan sitten
nidkyvin myos puunmyyntikidyttiytymi-
sessi.  Toinen merkittivid puunmyynti-
kiyttaytymiseen yhteydessid oleva metsin-
omistajan psykologisen rakenteen piirre on
heidiin tavoiteasettelunsa (motiivinsa). Asen-
nemuokkauksessa kiytetddn hyviksi tietoja
metsinomistajien tavoiteasettelusta. Asen-
nemuokkaukseen liittyy myos tavoiteaset-
teluun vaikuttamiuen. Metsdn hakkuumah-
dollisuuksiin liittyvdd tietoutta pildisi myos
pyrkid lisddmadcdn.

83. Asenteisiin vaikuttamisen kanavien
valinta

Vaikuttamisen kanavien valintaa suoritet-
taessa tarvitaan tietoa siitd, mitd kanavia
kiyttiden metsédtaloudellista ja puukauppoi-
hin liittyvéd informaatiota hankitaan. Sa-
moin tarvitaan tietoa metsdnomistajien
kommunikaatiokdyttidytymisesti yleensi
sekil sen yhteyksistd puunmyyntikéayttiyty-
miseen ja metsinomistajien taustaan.

Kolme tirkeintd metsitaloudellisen tie-
don kanavaa koko metsidnomistajajoukossa
oli:

1) Omasta kokemuksesta

2) Keskusteluista mhy:n ja piirimetsd-
lautakuntien neuvojien kanssa

3) Sanoma- ja aikakauslehdistd

(52 %)

(44 %)
(31 %)

Puukauppoja koskevissa asioissa koettiin

seuraavat kolme Kkanavaa selviisti tér-

keimmiksi:

1) Keskusteluista mhy:n ja piirimetsd-
lautakuntien neuvojien kanssa (35 %)

2) Keskusteluista ostajien metsaammatti-
miesten kanssa (25,9

3) Sanoma- ja aikakauslehdistd (20 %)
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Kohdejoukon tunnistamista varten tarvi-
taan tietoa siitd, kuinka kanavien kiytto
vaihtelee taustaominaisuuksiltaan erilaisten
metsdnomistajien keskuudessa. Neuvojilta,
néyttelyistd sekd erilaisilta metsdataloudelli-
silta kursseilta saavat pienten metsiloiden
omistajat vihemmiin tietoa kuin muut.
Pienten metsiloiden omistajista 1oytyy myos
eniten sellaisia, joilla ei ole oman kokemuk-
sen mukanaan tuomaa metsidtaloudellista
tietoa.

Pienten metsiloiden omistajien tavoit-
taminen on oleellista, silld heidén joukostaan
loytyy eniten niitd, joiden puunmyynti-
halukuuteen pitdisi vaikuttaa.

Tdrkeistd kanavista sanoma- ja aikakaus-
lehdel sekd ostajien metsdammattimiehet oval
tavoittaneet yhtd lailla pienten kuin suurlenkin
melsdloiden omistajal.

Koulutuksen suhteen yleinen suunta niyt-
tdda olevan se, ettd kouluja kdyneet hankki-
vat metsitaloudellista tietoa muita enemmiin
metsitaloudellisista ldhteistd. Vihidn kou-
luja kiyneet katsovat saaneensa muita
enemmin tietoja yleisistéd lidhteistd. Neuvo-
jien merkitys tédrkeiden puukauppoja kos-
kevien tietojen lidhteend kasvaa selvisti ja
voimakkaasti koulutuksen lisdéntyessid. Os-
tajan ammattimiehet puukauppoja koske-
vien tietojen lihteeni ovat puolestaan vihiin
koulutusta saaneiden joukosssa merkityk-
sellisempiii kuin paljon koulutusta saaneiden
joukossa.

Ikd on merkittivd puunmyyntihalukkuu-
teen liittyvéa tekijd. Idn kasvaessa puun-
myyntihalukkuus laskee. Oman kokemuk-
sen merkitys metséitaloudellisen tiedon tuo-
jana lisddntyy idn kasvaessa. Muiden tér-
keimpien kanavien kohdalla ei eri-ikdisten
metsidnomistajien tiedonhankinnassa ole ero-
ja.

Maatilametsdnomistajat ovat saaneet me*-
sidtilanomistajia enemmién tirkeédtd metsi-
taloudellista tieloa naapurien ja tuttavien,
maatalousneuvojien, neuvontajérjestojen
opaskirjojen ja oman kokemuksen viilityk-
sella.

Tuottaja-aktiivisuus on merkittavid puun-
myyntihalukkuuteen liittyva tekijia. Mitd
aktiivisempi tuottajajirjestojen kannattaja
sitd aktiivisempi myyjd. Aktiiviset tuottaja-
jdrjestojen kannattajat ovat aktiivisia myos
tiedonhankinnassaan. Metsinomistajat, jot-
ka eivit ole kiinnostuneita tuottajajirjes-
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toistd, eivit myodskéddn nidytd olevan kiin-
nostuneita metsitaloudellisesta tiedosta.

Tuottaja-aktiiviset metséinomistajat ko-
kevat mhy:n ja piirimetsidlautakuntien neu-
vojat selvisti térkedmpind tietoldhteenid
puukaupoissa kuin passiiviset metséno nis-
tajat. Tuottajajirjestojen suhteen passiivi-
set metsinomistajat pitdvit muita useammin
ostajien metsdammattimiehid tdrkeimpéni
tietolihteend puukaupoissa.

Kommunikaatiokiyttiytyminen ja puun-
myyntikiyttidytymisen viilisesti suhteesta
voidaan esittdd seuraavat yleiset luonneh-
dinnat:

Passiivisten tiedonhankkijoiden joukosta
loytyy yhtd paljon pienen myyntialttiu-
den ja suuren myyntialttiuden ryhméén
kuuluvia.

Metsdtaloudellisten  kanavien  kdyltdjistd
suhteellisesti suurin osa kuuluu suuren
myyntialttiuden ryhmién. y

Yleisten kanavien kdyltijidi on eniten
(lievésti) keskisuuren myyntialttiuden
ryhmissi.

Aktiiviset ja monipuolisetl tiedonhankkijat
loytyviit todennidkoisimmin keskisuuren
tai suuren myyntialttiuden ryhmisté.

Vaikuttamisen kanavien wvalinnassa tor-
miitdéin ongelmaan, joka on tuttu kaikilla
inhimillisen kédyttadytymisen alueilla. Pas-
siiviset ihmiset, joiden kéyttidytymiseen tu-
lisi vatkuttaa, ovat passiivisia myos tiedon-
hankinnassaan. Tietojen lisdédminen ja asen-
teisiin vaikuttaminen on hankalaa vihéisten
kanavakontaktien ja mahdollisen torjunnan
vuoksi.

Henkilokohtainen kommunikaatio on to-
dettu muita tehokkaammaksi pyrittiessi
vaikuttamaan asenteisiin ja tédtd kautta
kiyttidytymiseen. Tidmién tutkimuksen tu-
losten mukaan nayttdad siltd, ettd neuvoja-
kontakteja lisddmilld voitaisiin tehokkaim-
min vaikuttaa puunmyyntialttiuteen. Toi-
nen henkilokohtainen kanava on ostajan
metsdammattimiehet, jotka ovat tavoitta-
neet metsitaloudellisesti passiivisimmatkin
metsidnomistajat. Laajempi ja syvillisempi
metsitaloudellinen koulutus ja kurssitus
merkitsee todennikdéisesti liséddntyvad puun-
myyntialttiutta mutta lienee vaikea toteut-
taa laajassa mitassa.

Joukkotiedotusviilineet suovat mahdolli-
suuden suuren metsinomistajajoukon tavoit-
tamiseen mutta niiden tehokkuus erityi-
sesti asennemuutoksiin pyrittdessd voi olla
kyseenalainen. Joukkotiedotusvilineilldi on
havaittu olevan nimenomaan olemassa-
olevia asenteita wvahvistava wvaikulus.

Henkilokohtainen vaikuttaminen tuottaja-
ja yhteistoiminta-aktiivisuuden lisdéimiseksi
tuo mukanaan metsidtaloudellista sitoutu-
mista, mikéd vaikuttaa positiivisesti seki
kommunikaatioalttiuteen etti myyntialttiu-
teen. Seki terve jérki, kiyttadytymistieteel-
liset teoriat ettd tdméa tutkimus tukevat
mainitunlaista ajatusta.

84. Asenteisiin vaikuttamisen viestien
valinta

Vaikuttamisen viesteji suunniteltaessa
keskeisid kysymyksid ovat metsdnomistajien
asenteet ja normit, joita pitidisi muuttaa
tai synnyttdd sekd metsinomistukselle ase-
tetut tavoitteet. Metsinomistajien tiedon
tason kohottaminen luonnollisesti edel-
Iyttad késitysta siitd, minkilaisia tietoja
puuttuu. Kanavan ja viestin sopeuttaminen
edellyttai tietoja em. asioiden ja kommuni-
kaatiokayttaytymisen suhteista.

Edellisisséd luvuissa on esitetty, ettd asen-
teet koneelliseen puunkorjuuseen ja metséin-
viljelyyn ja tiedot metsin hakkuumahdolli-
suuksista ovat keskeisimpid puunmyynti-
halukkuutta ajatellen. Myyntihaluttomat
metsinomistajat suhtautuvat negatiivisesti
koneelliseen puunkorjuuseen ja metséinvil-
jelyyn sekd ovat epiitietoisia metséin hak-
kuumahdollisuuksia. Samat asennealueet
niyttiavit liittyvin selvisti myos kommuni-
kaatiokayttaytymiseen.

Passiiviset tiedonhankkijat (ne, jotka ovat
saaneet vihiten tietoa) suhtautuvat met-
sdloiden  koneellistamiseen  kielteisimmin.
Selvisti myonteisintd on suhtautuminen
koneellistamiseen metsitaloudellisten kana-
vien kiyttdjien joukossa. Passiiviset tie-
donhankkijat ovat muita taipuvaisempia
uskomaan, ettd melsdleollisuus pyrkii syr-
Jjdyttdmddn melsdnomistajan melsdsiddn. Kei-
nollisen uudistamisen vaslustajal 16ytyvit
todennédkoisimmin passiivisten tiedonhank-
kijoiden tai yleisten kanavien kiyttijien
joukosta. Metsitaloudellisten kanavien kiyt-



tijiat ja aktiiviset ja monipuoliset tiedon-
hankkijat ovat muita taipuvaisempia hyl-
kddmédn viitteen, ettd tilan metsdt ovat
silloin kunnossa, kun jdredd puuta on run-
saasti.

Selvin passiivisia tiedonhankkijoita ja
metsidtaloudellisten kanavien kiyttédjia erot-
televa tekijd on mefsdn hakkuumahdollisuuksia
koskeva tieto ja suhlautuminen metsdnviljelyyn.

Edelld esitetty osoitti selviisti, misté asiois-
ta metsinomistajille tulisi tiedottaa. Samalla
se osoitti, ettd metsitaloudellisen tiedon
hankkimisella ja saamisella on selvi yhteys
puunmyyntihalukkuuteen liittyviin positii-
visiin asenteisiin.

Kuten aikaisemmissa luvuissa on esitetty,
kiyttdytymiseen voidaan myés pyrkid vai-
kuttamaan ympéristén normeihin vaikutta-
malla. Tissd suhteessa toi tutkimus esiin
muutaman huomionarvoisen nikdkohdan.
Pienen myyntialttiuden ryhméssd on suh-
teellisesti eniten sellaisia, joiden mielestéd
ympiristd ei pidd metsddnsd voimakkaasti
hakkaavaa ja voimaperdistd metsénviljelyd
harjoittavaa metséinomistajaa esimerkiksi
kelpaavana. Nayttdd siltd, ettd passiiviset
tiedonhankkijat ja metsitaloudellisten kana-
vien kiyttdjat kokevat ympdiriston normit
traditionaalisempina tai heidin normiym-
péristonsd on traditionaalisempi. Aktiiviset
ja monipuoliset tiedonhankkijat sekid yleis-
ten kanavien kiyttdjat kokevat puolestaan
normiympdaristonsd modernimpana ja/tai
heidédn normiympéristonsid on modernimpi.

Asenleisiin ja kdyttiytymiseen on mahdol-
lista vaikultaa, mikdli asenne- ja kdytidyty-
mismuutoksista on henkilélle jotain hyotyd,
mikdli hdn kokee ne tarpeellisiksi ja tarkoi-
tuksenmukaisiksi. Metsdnomistajien asen-
teisiin ja kidyttiytymiseen vaikuttaminen
edellyttdd niinollen heidédn tavoiteasette-
lunsa tuntemista.

Aivan yleisend kommenttina voidaan esit-
tdd, ettd tavoitteiden asettelu metsinomis-
tukselle ja tavoitteiden tidrkeyden kokemi-
nen luonnehtivat myyntialttiita metsin-
omistajia. Samoin yleinen taloudellinen ta-
voitteenasettelu ja myyntialttius néayttiavit
kuuluvan yhteen.

Metsidn merkitys taloudellisen turvalli-
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suuden lisddjinid on tirked kaikille metsin-
omistajille. Sééstdminen ja staattinen (pas-
siivinen) taloudenpito nédyttidvit luonneti-
van pienen myyntialttiuden ryhméid. Suu-
ren myyntialttiuden ryhmiissi taloudenpito
on dynaamista.

Pienen myyntialttiuden ryhméé luonnehtii
se, ettd metsidn tarjoamia tuloja ei tarvita
rakentamiseen, asunnon ostoon, maatalous-
koneiden eikd auton hankintaan eikd myos-
kidin velkojen maksuun (ilmeisesti sataatti-
sen taloudenpidon vuoksi). Suuren myynti-
alttiuden ryhmissd mainitut tulot koetaan
tirkeind. Keskisuuren myyntialttiuden ryh-
mille on tunnusomaista, etti samalla, kun
metsi nihdédédn turvana pahan péivin varalle,
sen antamia tuloja rakentamiseen ja asunnon
ostoon pidetdédn tédrkeind, On kysymys jon-
kinlaisesta dynaamisesta turvallisuudesta.

Edelld muodostunut kuva wvalidoituu ja
vahvistuu, kun tarkastellaan metsidrahojen
kayttod. Mitd vidhdisempi myyntialttius,
sitd suurempi osuus metsirahoista kiyte-
tddn perheen elannon hankkimiseen ja sitéd
pienempi osuus lainoihin, korkoihin ja maan
ostoon. Myyntialttiuden lisddntymi-nen né-
kyy metsidrahojen kéaytossd niin, ettd per-
heen elantoon menevid osuus pienenee ja
lainoihin, korkoihin ja maan ostoon menevé
osuus kasvaa.

Yhteenvetona voidaan todeta, ettd metsin
tuoma turvallisuus on térked asia kaikille
metsdnomistajille, erityisesti myyntihalut-
tomille ja siihen kannattaa vedota. Pelkki
sddstdviisyyden korostaminen vihentdi
puunmyyntihaluja. Dynaamiseen turvalli-
suuteen kuuluu aktiivinen taloudenpito, jo-
hon puolestaan liittyvit myos puunmyyn-
nit. Sekd metsitaloudellinen ettd yleinen
taloudellinen tavoitteellisuus lisdédvit puun-
myyntihalukkuutta, kun taas tavoitteetto-
muus vidhentda siti.

Kommunikaatiokdyttiytymisen ja met-
sinomistuksen tavoitteiden wilisten suhtei-
den tarkastelu tuo esiin muissakin yhteyksissi
havaitun kasautumisilmion. Tavoitteetto-
mat, taloudenpidoltaan passiiviset ja sddsté-
mistd korostavat metsdnomistajat 16ytyvit
todennidkodisimmin passiivisten tiedonhank-
kijoiden joukosta.



Summary:

INFLUENCING PRIVATE FOREST OWNERS’ ATTITUDES TOWARDS TIMBER-SALES

1. Background for the study

Intensifying the production of timber has been
one of the central aims in Finnish forestry since
the beginning of 1960’s. One of the most important
factors influencing the supply of raw-wood is
the cutting behavior of forest owners. Thus,
influencing the cutting behavior of forest owners
is one of the most important means of increasing
the supply of raw-wood.

Many studies have revealed that the level
of knowledge concerning forestry and attitudes to
forestry are important factors influencing the
behavior of forest owners. Very little attention
has been paid to the problem how to raise the level
of knowledge or how to change the attitudes.
The bases for communicating to the private
forest owners has been little analyzed.

2. Purpose of the study

The purpose of this study is to produce information
needed when planning the influencing of forest
owners’ cutting behavior. The study deals with
the relationships between communication behaviour
and cutting behaviour as well as the attitudes and
norms connected with them.

3. The framework of the study

In the theoretical part of the study the forest
owner as a decision maker and the factors affecting
decision making are analyzed. Goals and attitudes
of the forest owner and the influencing of those
attitudes have a central position in the analysis.
As a background to the influencing of attitudes,
several theoretical concepts of the nature of atti-
tudes, attitude change and communication are
presented.

There is no coherent theoretical framework
concerning the influencing of behaviour. The
attempts to influence has to be based on certain
principles of behavioural science and on common
sense. The chances of success are the better the
more information on the target group is available.
The theorctical examination of influencing pri-
vate forest owners’ attitudes towards timber-sales
suggested the following framework. The frame-
work describes the information needed when
planning the influencing. At the same time it
describes the information produced in this study.

COMMUNICATION BEHAVIOUR (A)

OWNER ATTITUDES (C)

(2) (8) (4) (5)
N
(1) \Z?Ms i / (7)
FOREST (8) BEHAVIOUR (D) (9)

(TIMBER-SALES) EOALS (R

(6)

BACKGROUND FACTORS (F)

Figure 4. Framework of the factors associated with influencing private forest owners’ attitudes

towards timber-sales



The information produced in the study can be
grouped into three categories: general planning
of influencing, choice of the channels of influencing,
choice of the messages of influencing.

The geneval planning of influencing

— Forest owners’ attitudes to timber sales (C) (8)
— Norms regulating the timber sales (B) (7).

The choice of the channels of influencing

— The communication behaviour
forest awners (A).

— Recognizing the forest owners with different
communication behaviour on the basis of
background factors (1).

— Relations between the communication behaviour
and the timber-sales behaviour (4).

— Timber-sales behaviour of forest owners with
different background factors (6).

of private

The choice of the messages of influencing

— Relations between norms and the communica-
tion behaviour (2).

— Relations between attitudes and the communica-
tion behaviour (3).

— Relations between the timber sales behaviour
and forest owners’ goals (9)

— Relations between the communication behaviour
and forest owners’ goals (5).

4. The empirical material

The empirical analyses of this study has been
performed using the data collecfed by VIrTA
(1971). The population studied was composed of
the forest owners in Western Finland. A sample
of 41 communes was drawn, and from these a
sample made of 500 hundred forest holdings.
The data analyzed in this study has been collected
by interviews. The loss was about five percent of
the sample.

5. The results

51. The general planning of influencing

In the theoretical part of the study two models
if influencing were introduced. The psychodynamic
model of influencing is based on the idea that the
message has properties capable of altering the
psychological functioning of the individual. Change
in the internal psychological structure of the
individual will lead to changes in the manifest
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overt behaviour as intended by the persuader.
When using the sociocultural model of influencing,
the recipient of the message is led to believe that
the behavior suggested by the communicator is
socially sanctioned.

On the basis of the results of this study, the
choice of the psychodynamic model as the main
strategy of influencing the timber sales propensity
of forest owners can be recommended. This will
mean changes in the forest owners’ attitudes to
mechanical harvesting methods, to artifical
regeneration and to commercial aspects of the
timber-sales (especially the stability of the price
level). Positive attitudes are then supposed to
manifest themselves in timber sales behaviour.
Another remarkable feature of the forest owners’
psychological structure is their goal setting (mo-
tives). Goal setting is significantly related to
timber-sales behaviour. Information of forest
owners’ goal setting is utilized when planning the
influencing the attitudes. On the other hand
influencing the goal setting is one part of influencing
the attitudes. Forest owners’ abilities to determine
whether there is saleable wood in their forest
should also be increased.

52. The choice of the channels of influencing

When the channels of influencing are selected,
information is needed concerning the channels
through which forest owners receive their informa-
tion about forestry and timber sales. Likewise, the
information about forest owners’ general commu-
nication behaviour and its connections to their
timber sales behaviour and to their background
characteristics is needed.

According to the results of this study, forest
owners’ regarded the following three channels as
most important when receiving information about
timber sales.

1) Experts of the forestry associations
2) Experts of the firms buying timber
3) Newspapers and magazines

When selecting the channels of influencing,
there is a problem which is well-known in all the
areas of human behaviour. Passive people, who
should be influenced, are also passive in receiving
information. Transmitting information and in-
fluencing attitudes is difficult because of their
low exposure to communication channels and
their possible resistance.

Personal communication has been recognized
to be most effective when making efforts to influence
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attitudes and thereby behaviour. According to the
results of this study, it appears that the timber-
sales propensity could be influenced most effectively
by increasing the contacts between forest owners
and the exports of the forestry associations.
Another effective personal channel is the experts
of the firms buying timber. This channel has
reached even the most passive forest owners.
Broader and deeper training in forestry will
probably lead to increasing timber-sales propensity.

Mass communication channels make it possible
to reach large audiences, but they are not very
effective in changing attitudes. It has been
recognized that mass media is effective in reinforcing
the existing attitudes.

Personal influence in order to increase the
producer- and co-operation-activity of forest
owners brings with it involvement in forestry
which has a positive effect on both the exposure
to communication and timber-sales propensity.
Common sense, theories of behavioral sciences
and this study support the idea mentioned.

53. The choice of the messages of influencing

When planning the messages of influencing,
central issues are the existing attitudes and norms
to be changed, attitudes desired by the commu-
nicator and forest owners’ goals connected with
forestry. Disseminating of information naturally
presupposes some idea about what kind of infor-
mation is missing. Adapting the message to the
channel presupposes knowledge of the relation-
ships between attitudes, norms and general
communication behaviour.

It has been mentioned above, that forest
owners with low timber-sales propensity have
negative attitudes to mechanical harvesting

methods and artifical regeneration, and their
abilities to determine whether there is saleable
wood in their forest are poor. The same attitudes
seem also to be connected with the communication
behaviour. Passive rececivers of information (those,
who have received least information) seem to have
the most negative attitudes to the things mentioned
above in connection with timber sales propensity.
Active receivers of information (especially those
using professional channels) have most positive
attitudes, generally speaking. It therefore appears
that acquiring and receiving information concerning
forestry has a clear connection with the positive
attitudes associated with timber-sales propensity.

It is possible to influence the attitudes or the
behaviour if use can be made of the results of
attitude or behavioural change. Influencing the
attitudes and behaviour of forest owners pre-
supposes knowledge concerning ther goals.

Security based on the forest is an inportant
thing to all forest owners, especially to those with
low timber-sales propensity, and it is worth
using as a means of appeal. Mere emphasis on
security decreases the timber sales propensity.
Dynamic security involves active economy which
also involves sales of timber. In general those with
a low achievement motivation have low timber
sales propensity. Increasing the achievement
motivation also means increasing timber-sales
propensity.

Studies of the relationship between communica-
tion behaviour and forest owners' goals revealed
a phenomenon of accumulation, also known in
many other connections. Forest owners with low
achievement motivation, passive in their economy
and emphasizing saving are in all probability very
passive in their communication behaviour.
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Haastattelulomake

YMT-70
BAASTATTELETA i Euanaghahatons soa b s s o ich ol s k1o fiia s 84 SRS s e s aAs s on e sos apsRai e
Haasgtatteln No: k.. inivesizses crisasnon s s o By a5 DRI S R s Eashih s Sha b S S S PR HY SRS ARAT ST EAD

PAIVAYS Lt v ived el dasidsontle s, ol 1970
aastattel i Al EIn BUEROR. BT i ve spbmminn s sians bt bss oo NAYTE no [— - =]

A A A R I T e T e St s TEOLL. aste [
L A S LR LR e (v b by aa wiiaiai s 8'v'os 064/ .04 v e R aRARKE oo ns's b bns s ma SUURUUSLUOKKA [ — ]
R T T T el vl Sobishrse st ded st e L SRS s - S TIOR B LT

Esittelyr ‘Qlan 45wl i oty ja kokoan haastatteluja metsintutkimuslaitoksessa suo-
ritettavaan yksityismetsinomistajia koskevaan tieteelliseen tutkimukseen, jonka tarkoituksena
on selvittid metsdn asema omistajan taloudessa. Tutkimuksen onnistumisen kannalta on tar-
kedd saada Teidin oma kisityksenne asioista. Teidat on arvonnan perusteella valittu haasta-
teltavaksi. Antamanne tiedot kisitelliin nimettdémind ja niitd kdytetdadn vain tdssd tutkimuk-
sessa eikd tietoja anneta ulkopuolisille, joten toivon Teiddn suhtautuvan kysymyksiin luotta-
muksellisesti.

. Te omistatte maatalouslaskennan mukaan:

metsdd (I—1IV) [ — — — — 1]ha
peltoa [ = — = — Jha
Jasolette itse hallinneet mylkyisth metatlOURBe ... fhei il W cvondetat e, o dostons v. [— =]
Miten olette saaniit'tilan hallintABOne? ., . TTre TP T TIRer s rssvass thorerseaarebansnis st [— -]
(jos useampia saantotapoja merkitiin useampia rasteja)
1 perinyt vanhemmilta tai sukulaisilta
2 ostanut vanhemmilta tai sukulaisilta
3 ostanut vapailta markkinoilta
4 asutuslakien mukainen kauppa
5 muu saanto, mikéi
Sitten pyytdisin Teitd vastaamaan seuraaviin kysymyksiin:
kylldi ei osaa ei [ -]
sanoa
a) Luuletteko metsdlén jddvin perheenne hallintaan elin-
ajaksenne 3 2 i
b) Suunnitteletteko metsdlon jattimistd jonkun perheen
jdsenen hallintaan 6 S 4
c) Arveletteko, ettd perijat tulevat pitimdin metsilon jat-
kuvasti hallussaan 9 8 T
Metsédlon sijainti:
Miten pitkd matka on omistamaltanne metsiléltd 1ahimp4dan normaalisti koko vuo-
den kiytossd olevaan sahaan?
............ km[ — — ]
Ent# ldhimpiéin puumassatehtaaseen? @ ieseies km [ — — ]
Miten pitkd on kuljetusmatka kaukokuljetusreitin varteen keskimédrin Teiddn
metsdlénne kohdalla? (Jos useissa palstoissa, eritellddn)
......... {7 NSRRI, . NSRRI . T TSR s SR 3 S MO L ) [ — — 1]
Millaisina piddtte puutavaran metsikuljetusolosuhteita kohdallanne? [ — =1

Ovatko ne:

1 erittdin hankalat

2 melko hankalat

3 normaalit

4 melko helpot

5 huomattavan helpot
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Entd miten pitkd matka on asunnostanne:
Lihimmalle snetatipalstallemnéuunisntingie tnvastase $uvodaul. 4ok foike sataa m [

Etdisimmille metstpalstallennes = Liececssseseens km [
Libvmpifnm obaptridnicoasladhaiond . . © 0 seesseasessasen sataa m [
Lihimpiian Riskonkviglin = 0 i e s besanenns e TR km [
Linimpitn lafipunldit. 8 oo misisisstsgar e enivaiading km [
Millaisia tavoitteita asetatte metsdnomistukselle?

Pididttekd metsdn tarjoamia (KORTTI A)
ei lainkaan hieman melko hyvin
tirkednd

Tyétilaisuuksia omalle tyévoimalle tai koneille .... 0 1 2 3
Tuloja perheen elatukseen ........cccercvtisaiimeicacaanns 0 1 2 3
Tuloja verojen maksamiseen siciiiiisiiisissiiisianedisis 0 1 2 3
Tuloja rakennusten peruskorjauksiin tai rakenta-

miseen tai asunnon ostamiseen - .iiisiesieseivisisivicie 0 ¥ 2 3
Tuloja maatalouskoneiden ja kotieldinten tai auton

DankiIMISOON suaisiissssssivaiastabsesesrssessasisatassnsaets 0 1 2 3
Tuloja lainojen tai korkojen maksamiseen ......... 0 % 2 3
Turvaa lapsille tulevaistindessa ™ suROii. Sl 0 1 2 3
Tuloja matkailuun yms. virkistdytymiseen .......... 0 1 2 3
Tuloja maanostoon ja sisarosuuksien maksamiseen 0 1 2 3
Tuloja TV:n, huonekalujen tai kodinkoneiden ostoon 0 i 2 3
‘Turvaa pahan paivdn varaltal ....csvsssessssssssssssnse 0 1 2 3
Taloja lasten KonlutikBeen .i..ic.ssssssssvacaseresesssss 0 1 2 3
Tuloja perusparannuksiin (kuivatus, salaojitus, sdh-

T T T I R e R o S T PO 0 1 2 3
Muita tavoitteista, MAtH ..isecsnsisaneasnssiasasrpnssnass 0 1 2 3
Mitd edelld mainituista metsinomistuksen tavoitteista pidatte tarkeimpani?

Téarkeimpéana, ROV AR SRR R A LR AR AR R
Toiseksi tarkeimpand BRI S L B riG I SUTRVERRR T ST AR R IR SR
Vihiten tirkednd TNO"s cosvetsrannsnnsavspnensssaronvansonesshonss FOENICLT NITTTS « IVIY LRT: NOTOP

Sitten pyytdisin arvioimaan seuraavien sddstimismuotojen edullisuutta. KORTTI
Arvioikaa edullisuus juuri omalla kohdallanne.

ei lainkaan erittdin

edullinen edullinen
Panlktlsiin sBatEMINEN . vussaninecssiocsntmsnnsassgrsassis 0 & 2 <)
Obligatioinen OEtBININBN. | ..:.sxcisssrsrsvnyirasass ssasosss 0 ¥ 2 3
Séadstiminen kasvavaan puustoon ...............c..ee.. 0 I 2 3
Asunto-osakkeiden ostaminen ..........ceeeceeceiececenss 0 1 Z 3
Sadstdminen teollisuusosakkeisiin .....vsesessesssssnsenss 0 1 2 3
Miten perustelisitte edullisimman valinnan?
e L o T T ) A BT L o S ol e AR S S T
Miten perustelisitte epdedullisimman valinnan?

TIOPUGEOI oui o vivsinseiod Chn RSO RN RSB D LS AR 310 b Ea n b pils VR SRR S eh RN s o8 Gl S IS
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A

—_~ e~ o~~~

37

I e W )

—



38  Heikki Juslin 1977

63—70.

63.
64.
65.
66.
67.
68.
69.
70.

71-73.
71,
72,
75,
74.

75.

76.

7

78.

77,

Eldvissd elimidssi joudumme usein valitsemaan rahan eri kidyttémuotojen wvililld. Miten
houkuttelevalta Teistd tuntuvat seuraavat sijoitusmuodot: KORTTI A.

ei lainkaan hyvin
houkuttelevalta houkuttelevalta

NAlTelyamBAn 10BL0k s ciumssthssssnndimmnisesnssesiospposonen 0 1 2 3 (- )
Sijoitukset maatalouden perusparannuksiin .......... 0 1 2 3 ( - )
MotaApalstojen. 0BLOt, cesssshssnsimmunsssssnsnsatsnssssayese 0 1 2 3 ( — )
Sijoitukset metsdnparannus- ja hoitotéihin .......... 0 1 2 3 ( — )
Sijoitukset maatalouden koneisiin ........cccceevenines 0 1 2 3 (=)
Sijoitukset muuhun elinkeinoon ........ccecvevereneninns 0 1 2 3 ( - )
T I OO LS ) e o e e dne e san aan s mhns s Lo ks sanorse 0 1 2 3 (=3
o K e e e e s A AR T 0 1 2 3 ( — )
Mitd edelld mainituista sijoitusmuodoista piditte

houkutfelevimpana O §.oyoreo oibsessasssntssapernssssssnsassnassnss s EnnnAAIREREs B aRisens s sse Cal ( — )
toiseksi » o1 s IR 5, O A S, T ST A TR Y TR L ) (- )
vaiitens Boukutielovana B0 . ufhs vanarnansnstsnassaisemnnsisssysSivia VRS s SRYARRNIG SOk Chiis ( — )
Miten perustelisitte houkuttelevimmalta tuntuvan vaihtoehdon?

L e i e e e | R R e B ( — )
Miten perustelisitte vihiten houkuttelevan vaihtoehdon valinnan? ( — )

Porustoluy . .iidiicousisiedssvissivolfoseesnssnisansesdsiAEBINILIILEL S ¥ patns s ves A SR sda s oh

Tuleeko metsddn tehtdvien sijoitusten (perusparannus- ja hoitotyot) kannattavuus
mielestdnne tulevaisuudessa

1 huononemaan [——=]
2 sdilymédan ennallaan vai

3 paranemaan

KYSYTAAN VAIN MAATILAMETSANOMISTAJILTA:

Te omistatte erdédnlaisen kaksoisyrityksen, omistatte sekd peltoa ettd metsdd.

Millainen on pellon merkitys mielestinne metsidn verrattuna? Onko: [——=]
1 pelto tdysin toisarvoinen

2 pelto jokseenkin toisarvoinen

3 pelto ja metsd ovat periaatteessa saman arvoisia

4 metsd on jokseenkin toisarvoinen

5 metsd on tdysin toisarvoinen

Miten arvelette tulevaisuudessa pellon ja metsén valisen merkityksen Teiddn kohdallanne
muuttuvan? Tuleeko: —
1 pellon merkitys kasvamaan

2 pellon ja metsin merkitys sdilymddn ennallaan

3 metsdn merkitys kasvamaan

KYSYTAAN VAIN METSATILAN OMISTAJILTA:

Millainen asema metsidlld on taloudessanne? Onko se: [——=]
1 merkitykseton

2 pienten lisdtulojen antaja

3 melko merkittivien tulojen antaja

4 merkittivien tulojen antaja

BT el L e o T s A e AT LS L R N st T
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78. Miten arvelette metsin merkityksen Teiddn kohdallanne tulevaisuudessa muuttuvan?
Tuleeko: [——=]
1 metsin merkitys pienenemdédn
2 metsdn merkitys sdilyméddn ennallaan
3 metsdn merkitys kasvamaan

Esitdn muutamia vaittimii metsidtalouden alalta. Pyydin Teitd esittimaadn niistd mielipiteenne yksin-
omaan oman kisityksenne mukaisesti. Kayttikdd oheiselle kortille merkittyjd vastausvaihtoehtoja.
(KORTTI B)

jok= jok-

aivan geankin ei osaa seenkin iVan

8amad gamaa  ganoa  eri o

mieltd mielta mielty mieltd
87. On vaikea tietdd, onko metsissd myyntikelpoista puuta 1 2 3 4 Sl i)
88. Raakapuun ostajiin voi nykyisin luottaa 5 4 3 2 Loadzr —rc)
89. Metsitoiden koneellistaminen heikentdd metsdnomistajan
asemaa. 05 2 3 4 Soulsr=—z¢)
90. Metsid saa nykyisin hakata aivan riittivin vapaasti. 5 4 3 2 1 (- )
91. Metsiteollisuus pyrkii syrjayttimadn metsdnomistajan met-
sAstddn. 1 2 3 4 B4 1 =a¢)
92. Metsityokoneet aiheuttavat suurta vahinkoa jéljelle jad-
ville puustolle. 1 2 3 4 5 A0 el
93. On aivan oikein myydd metsdd niin usein kuin mahdollista. 5 4 3 2 L =)
94. Puun hinta on liian epdvakaa. : 2 3 4 ol =)
95. Arvopuita tulee metsdssd sddstdd. 1 2 3 4 L L S
96. Myos pelkkien pinotavaraleimikoiden myynti kuuluu tavan-
omaiseen metsankidyttéon., 5 4 3 2 1 (- )
97. Puuta ei milloinkaan pitdisi myyda siten, ettd joutuu uudis-
tamaan metsan keinollisesti. 1 2 < 4 SEYY —~ )
98. On vidrin, ettd metsdnomistajilta pidatetdin avohakkauk-
sen yhteydessd rahaa hakkuualan uudistamiseen. 1 2 3 4 5 ( — )

99. Metsdnviljely epdonnistuu aivan liian usein.
100. Metsdnomistajat ovat aivan lilan vdhdn kiinnostuneita

IS
w
K
o
=
|

metsdasioista. " 4 3 2 Tl = )
101. Metsa on hakkuun jilkeen kovin epamieluisaa katseltavaa. 1 2 3 4 o )
102. Taimikon hoitaminen on tyoldstd ja kannattamatonta. 1 2 3 -+ 5 ( — )
103. Suomessa metsid hakataan lilan runsaasti. il 2 3 4 5 ( — )
104. Metsdnviljely on pitkdlld tdhtdimelld taloudellisesti erit-
tdin edullista. 5 4 3 2 1 (- )
105. Metsanhoitoyhdistystoiminta ei ole erityisen kannatettavaa. 1 2 3 4 5 AL == 1)
106. Puutavaran myyntituloja kdytetddn liian vdhdn metsien
hoitoon. 5 -+ 3 2 b i (R
107. Tilan metsit ovat silloin kunnossa kun jdredd puuta on
runsaasti. 1 2 3 4 5 ( — )
108. Metsia pitiisi saada hakata vapaammin kuin mitd nykyi-
sin on mahdollista. 1 2 3 4 RS RS
109. On vaikeaa saada yhteyttd ostajiin, kun haluaa myyda
puuta. 1 2 3 4 5 ( =)
110. Metsien hoitoon ja kdyttéon liittyvida neuvontatilaisuuk-
sia on lilan vdhan. 5 4 3 2 1 (- )
111. Neuvojat antavat usein ristiriitaisia tietoja. 1 2 9 4 N )
112. Metsien hoito kannattaa paremmin kuin maanviljelys/
muu elinkeino 5 4 3 2 i U5

113. Suomessa puustopddoma on vdhentynyt huomattavasti.
114. Puun myyminen kuuluu aivan normaaliin metsdnhoitoon.

o =
ENENY
w W
N B
= o
s
I3
B
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115—126. Puun korjuun ja kaupan alalla on tapahtunut 1960-luvulla monenlaisia muutoksia. Ovatko
Arvioikaa mielipiteenne voi-

seuraavat muutokset kehitystd parempaan vai huonompaan suuntaan?

makkuus KORTIN C asteikon mukaisesti.

e R

S s s N S

S N e e N e S e S e

paljon paljon
huonompaan parempaan

115. Koneiden kidyttd puunkorjuussa on lisddntynyt. cipmes b B L i 8 B s Ll
116. Ostajat ovat jarjestiytyneet ja toimivat yhteistyossa. 3 2 1 0 1 2 3 (
117. Useina vuosina on solmittu hintasuositussopimuksia. .2l 0 s @ g XA
118. Pystymittaus on otettu monin paikoin kdyttéon. 3 g Rl STl S ) o
119. Metsdtyomiehet alkavat olla vakinaisia tyontekijoita. - SRR RN R R R
120. Hakkuita suoritetaan yhd enemmin myds muina vuoden-
aikoina kuin talvella. Jheeigusiny ORGY  SPREID SRS
121. Metsdnomistajien yhteistoiminta on lisidntynyt. -ttt el B
122. On otettu kdyttoon leimikon laadun mukainen hinnoittelu. 3 2 1 0 1 2 3 (
123. Maksu tapahtuu yhd useammin pankin vilitykselld. o SR R SR NS+ S
124, On alettu maksaa ns. hankinta- ja leimikkolisédi. SR, BOEATE. gsle gl
125. Vientiin voi myyda paperipuuta endd vain harvoin. R T
126. Lukuisat pienet sahat ovat lopettaneet toimintansa. L NG S 1 |, - R
127. Miten usein olette keskiméirin myynyt raakapuuta? (

1 joka vuosi

2 joka toinen vuosi

3 joka kolmas vuosi

4 joka neljds vuosi

5 harvemmin kuin joka neljds vuosi

T o A TR L e o ¥ VxS b s ioe ¢ i e DA€ as ks Mool ki ncys v akis Eaisst e
128. Miten arvelette hakkaavanne metsddnne tulevaisuudessa? (
Onko TEIDAN edullista:

3 hakata ldhivuosina paljon

2 pyrkid tasaisiin hakkuisiin

1 sddstda hakkuumahdollisuuksia

B PAUWE R soisshms p s (LTS R AR ST TE A TNTE s AR TV M o 30 IR0 S INTRONIR a4 o s  TORIRMRIRRARES o W T ao R S vk v v v ol
129—139. Entd miten kdytitte viimeksi saamanne metsirahat?

Pyydamme ainoastaan 9,-osuuksia.

129, Poihoeh alRIREORN. . T R e e e e e g e o8 (
R Y T T T b ali e et B e il S i i i -t o (
131. Rakennusten peruskorjauksiin, rakentamiseen tai asunnon hankkimiseen. ............ % (
132. Koneiden, koti-eldinten tai auton ostoon = ieeveeiees L (
133. Lainojen tyliennyksiin ‘tal ‘Rorkojen/malsaun" 1= o e % {
134, 'Matkaitoun yms vickistbrtymiiseen - 0 L T s a e ne % (
135. Maanostoon tai sisarosuuksien maksamiseen ... L/ (
136. TV:n, huonekalujen tai kodinkoneiden ostamiseen =~ ... % (
237 Taster: Roulutulseen = % oot Si L e S ) R e e e % (
138, . Perusparannuksiin (kuivatus, salagjitus, gahle. joe) . =% = T L laeis 08 (
139, "Muoaiin varkoitulaiin, MURIR - Unc el A e it L B sk e % It

140. Oletteko joskus tuntenut kédrsineenne hyvin epidoikeudenmukaisesta kohtelusta puun

myynnin yhteydessd?
1 Kyl

2

Ei

\



A<':ta Forestalia Fennica 157 41

141—149. Oletteko joskus kuitenkin tuntenut jddneenne epdoikeudenmukaisesti hévidlle
puunostajien kanssa toimiessanne

KORTTI A
Oliko kyseessi: ei lainkaan
141. Kasvavan puuston vahingoittuminen 0
142. Aitojen sirkyminen 0
143. Tien vaurioituminen tai varastopaikan vuokra 0
144. Maksujirjestelyt tai rahojen saanti yleensd 0
145. Erimielisyys luovutusmittauksessa 0
146. Erimielisyys laatuluokittelussa 0
147. Erimielisyys myydyistd puista

(koskee vain pystykauppoja) 0
148. Ostajan ylimielinen suhtautuminen yleensd 0
145808 Muy SHEfneFRlen S8 S SRR SN T AV

.................................................................................. 0

150. Onko mielestinne varmempaa kdyttdd mhy:n tai muuta ammattimiestd leimaajana kuin
antaa ostajan ammattimiehen leimata?

1 Kylli

151. Kiytattekd luovutusmittauksen yhteydessd yleensd apunanne metsdammattimiestd?

1 Kylla

152. Olisiko mielestinne metsinomistajien edun kannalta varminta saattaa puukauppa
laajemmin puolueettomien elinten valvontaan?

153—154. Miten muistatte viime vuosina myymidnne puumédrat?

1 Kylld

Kuinka paljon olette myynyt viitend viime hakkuuvuonna.

HAVUTUKIT KOIVUTUKIT HAVUPAP. LEHTIPAP.

torked

1 2 3 [
1 2 3 [
1 2 3 [
L 2 3 B
1 2 3 [
1 2 3 [
1 2 3 {
i 2 3 [
X 2 3 [
2. . .Ei [

2 Ei [

A [

[

|
s

HALOT KOTITARVE

R s v e s B e R s e o e e
[6157{5T SRR~ SIS < s e e oot S 0 ey s 75 e e B il s sl e )
(7T R L ra oy R L e i 1 et S P TR g L 1] O i
(62 e ) T T o o AV RN R )
OUTQ | i B b TG s o saaisvnnss DUBREESS s e anesf e baad s gy shmsmd s s o B AR )
Kerroin 0.043 0.034 0.72 0.63 0.5 = km:ni
155. Oletteko tdhdan mennessi tehnyt yleensd (
1 hankintakaupan vai
2 pystykaupan
156. Kumman kauppamuodon uskotte olevan itsellenne soveliaamman tulevaisuudessa? (
1 hankintakaupan vai
2 pystykaupan
157. Millaista on mielestinne puun ostajien ostotoiminta? (
Onko se:
1 erittdin aktiivista
2 aktiivista
3 normaalia
4 laimeahkoa
5 aivan liian laimeata
158. Miten arvelette puun hinnan muuttuvan tulevaisuudessa verrattuna yleensd muiden hyo6-
dykkeiden hintaan? (

Tuleeko se:
1 nousemaan
2 sdilymédan ennallaan
3 laskemaan
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159.

167.

168.

169.

170.

171,

172,

173—

183 —
183 —
185—
187—
189—
189—
191 —

Heikki Juslin 1977

Entd miten arvelette paikkakuntanne puun kysynndn muuttuvan tulevaisuudessa?
Tuleeko se:

1 vilkastumaan

2 sdilyméddn ennallaan

3 laimenemaan

Mitd arvelette metsdnhoitoyhdistystoiminnasta yleensa?
Onko se:

1 aivan tarpeetonta

2 melko tarpeetonta

3 melko hyodyllista

4 hyvin hyodyllistd

Onko Teille tuottanut vaikeuksia saada haluamaanne aikaan puunkorjuussa tarvittavaa
tyovoimaa?

1 Kylla & Ei
Entd onko metsédnviljelyssa tarvittavan tydvoiman hankinnassa ollut vaikeuksia?
1 Kyl 2 Ei

Oletteko saanut haluamanne ammattiavun puukauppoja koskevissa asioissa Teitd
tyydyttavalla tavalla?

1 Kylla 2 Ei
Entéd oletteko saanut leimaajan aina silloin kun olette halunnut? (Luonnollisesti koh-
tuullisen tilausajan jdlkeen)

1 Kylla 2 Ei
Oletteko saanut tarvitsemanne metsénviljelymateriaalin ajallaan?
1 Kylld 2 Ei

182. Mistd olette saanut tdrkeimmit metsidtaloutta koskevat tietonne? Arvioikaa jo-
kaisen vaihtoehdon térkeys kadyttdmilld kortilla B olevaa asteikkoa.

En ole saanut Olen saanut
tarkeitd tarkeitd
tietoja tietoja
173. Keskusteluista naapurien ja tuttavien kanssa 2 1P 0 1 2
174. Keskusteluista maatalousneuvojien kanssa ...... 2 L 0 1 2
Omalta isdltd 2 1 0 1 2
175. Sanoma- ja aikakauslehdisth .....c.sscussssesesenases 2 i 0 1 2
176. Keskusteluista mhy:n ja piirimetsidlautakuntien
neuvojien kanssa 2 1 0 1 2

N
=
(=]
-y
N

177. Neuvontajarjestdjen opaskirjoista

178. Omasta kokemuksesta 2 2 0 1 2
179. Keskusteluista ostajien metsdammattimiesten

kanssa 2 1 0 1 2
180. Nayttelyistd, messuilta yms. 2 1 0 1 2
181. Erilaisilta metsdataloudellisilta kursseilta 2 i 0 1 2
182. Radiosta ja televisiosta 2 1 0 & 2

188. Mikéd edelld mainituista tiedonldhteistd kokemuksenne mukaan

184500 (DATBEH . Jidiriwnien « rsin (merkitddn joku em. numeroista)

186. entd toiseksi paras » » »

188. ja mikd on huonoin ......... » » »

192. Entd mitd tietoldhteitd kdytitte hyviksenne puukauppoja koskevissa asioissa?
(ECORRARAIOIEY oo . iaanaminaonsbins va cinniailinsbhstnuean sisns Annabans s s oo s CARAILR R B b= 5 v
192 toiselksl CATICEIN. oiirmrssosaneamrsronssiosimsnonanonsRunsaBRRatiGyanss v apsinyssss oy SLARBEIRINGEL: a0 s

(=)
(=)
(=)
(=)
( =)
(=)
[~—~]
[——~]
[———]
[~—=]
[——~]
[——~]
[——~]
[~~~
[——=]
[——~]
[——~]
[——~]
[——~]
[~
[——-]
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193—202. Millaisena tddllipidin pidetddn sellaista metsdnomistajaa, joka antaa metsinsd kas-
vaa eikd nédytd sille kirvestd laisinkaan?

193 Sadstdaviinen ——ti——! ——!—— ——! ——! ——: Tuhlaavainen [ — ]
194 Ahkera ——tl——l == == ——! —— !——: Laiska [ — ]
195 Ajattelee lapsiaan ——t—— == ——i ——! ——: —— Ei ajattele

lapsiaan [.= ]
196 Uudenaikainen ——!——!——! —~! ——! ——! ——! Vanhanaikainen [ — ]
197 Esimerkiksi kelpaava ——!——!=—i—=—! ——! ——! —— Esimerkiksi

kelpaamaton [ — 1
198 Taitava ——!——i——! —— ——: ——: ——: Taidoton [ — 1]
199 Koyhé ——!—=—!=—! == ——! ——! ——: Rikas [ — 1]
200 Osaava ——l——!——!——! ——! ——! ——:Vidhédn osaava [ — 1]
201 Vastuuntuntoinen ——!=——!——!——; ——! ——! ——: Vastuuntunnoton [ — ]
202 Voimakas ——l——i—=—{——: ——! ——: ——: Heikko [ — ]

203—212. Entd millaisena tddllipdin pidetddn metsdnomistajaa, joka hoitaa metsddnsd
hakkaamalla sitd voimakkaasti sekd harjoittamalla voimaperdistd metsdnviljelyd?

203 Sddstaviinen ——t—=—i——i —— ——: ——: ——: Tuhlaavainen [ — 1]
204 Ahkera ——!——!——!——! ——! ——: ——: Laiska [ — 1
205 Ajattelee lapsiaan ——l——l === ——: ——: ——: Ei ajattele
lapsiaan IR P
206 Uudenaikainen ——:——! ——} ——! ——: ——; ——: Vanhanaikainen [ — ]
207 Esimerkiksi kelpaava —_——t——!——! ——! ——i ——! ——: Esimerkiksi
kelpaamaton [ — ]
208 Taitava ——l——l=——! ——! ——! ——! ——: Taidoton [ = 1]
209 Koyha ——!—=—!——! ——! ——: ——! ——: Rikas [ — 1]
210 Osaava, —_—t——!——! —— ——i ——: ——: Vihidn osaava [~ ]
211 Vastuuntuntoinen ——t———— ——! ——; ——: ——: Vastuuntunnoton [ — ]
212 Voimakas ——t = ——! —— —— ——! ——: Heikko [ — 1]
213 Entd millaisia metsdnomistajat sitten ovat taallapain?
Sellaisia jotka hoitavat Sellaisia jotka
metsddnsd sitd paljon kayttavit voi-
hakkaamatta ————!—— —— ——: — —: — —: makkaasti kir-
vestd metsdssddn [ — ]
214 Sitten siirrymme teitd itsednne koskeviin kysymyksiin:

Jos ndiden portaiden ylimmailld askelmalla olisi metsdnomistaja, joka hak-
kaa metsddnsd erittdin rohkeasti (ldhelld metsdn rauhottamisen rajaa) [ — 1]
ja alimmalla askelmalla metsinomistaja, joka hakkaa metsddnsd erit-
tdin vdhdn, niin mille portaalle sijoittaisitte itsenne?

215 Entd jos ndiden portaiden ylimmélld askelmalla olisi aktiivinen tuottaja-
jirjeston kannattaja ja alimmalla metsinomistaja, joka ei laisinkaan [ =]
ole kiinnostunut tuottajajarjestdistd, niin mille portaalle sijoittaisitte itsenne?

216 Jos taas ndiden portaiden ylimmilld askelmalla on innokas metsénomis- e
tajien yhteistoiminnan kannattaja ja alimmalla suurin vastustaja, niin
mille portaalle sijoittaisitte itsenne?
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217

218
219
220
221
222

223

224

225

226

227

228

Lopuksi tiedustelen vield henkilotietojanne:

Mikd on ikdnne? 1 alle 20 vuotta

220-20  »
33039  »
440—49  »

5 50—59 »
6 60—69 »

7 70-179 »

8 yli 80 »
Entd perheenne koko?

SAEIBIE), 05w s vt kpl

1apsias .o cicieadsegons »

lapsista..alle 15 vuotiaita. seseseessosssnsess kpl
Mitd kouluja olette kdynyt?

Puoliso

1 kansakoulu 1
2 ammattikoulu tai muu kansakoulupohjainen ammattitutkinto 2
3 keskikoulu 3
4 keskikoulupohjainen ammattitutkinto 4
5 ylioppilas 5
6 ylioppilaspohjainen ammattitutkinto 6
7 akateeminen loppututkinto 7

Mikd on nykyinen ammattinne? (ellei Teilld tdlla hetkelli ole ammattia, merki-
tddn entinen)

..............................................................................................................

Miten monta vuotta olette kouluttanut lapsianne?
(ei oppivelvollisuuskouluja)

— ensimmAIstd ....oeecnrecisirinens vuotta T T SR SRR C RN 4 vuotta
sadrolmatbar s, .oouvvorsbsnsssnaname vuotta BOHALERS it csoneh vuotta
P ool RS e B vuotta keiedettal o 0utioneesaiine vuotta
Nhteonel i ussassisionss vuotta
Onko kotitaloudessanne: polynimuri { w1
jaakaappi [ — 1]
pesukone N
pakastearkku Poram
astianpesukone [ — ]
el mitdan [ — 1]
Entda onko Teilld radio [ +— '}
puhelin [ — 1]
televisio [ - ]
auto [ — ]
ei mitdan [ — 1]
Onko asunnossanne sahko [ o= 1
vesijohto [ =]
viemari [ — 1
ei mitdan [ — ]

Miten monta tilattua sanomalehted ja aikakauslehted tulee perheeseenne
tAlR hetkellll ouine. pasbsisai. kpl.

el et ]
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229 Miten usein tapaatte naapureita tai tuttavia muutoin kuin puhtaasti tydasioissa?
(kysymyksessd tarkoitettuun tapaamiseen liittyy keskustelu ko. henkilon kanssa) [ — ]
7 useita kertoja pdivéssi
6 noin kerran péivissi
5 lahes joka pdivi
4 ainakin kerran viikossa
3 joitakin kertoja kuussa
2 noin kerran kuussa
1 harvemmin kuin kerran kuussa
230 Millod o e S R R S T e s crarsvmomsnsn s son d DTESUR AT ed s iu PO NS L hle swta [ — 1

KIITOXSET

Haastattelu padttyi klo ......... ja kesti siten ......... FUDLIA s s min. Kuljettu matka ......... km
METSANTUTKIMUSLAITOS Niyte no (——=)
Metsdekonomian osasto (Koodimerkinndt teh-
Yksityismetsanomistajatutkimus dadn tutkimuslaitok-
sessa)
Metshlon aljaiteenMeRkUNta iveossoiesinessitomnninnsessbosessiupuns e Radeirn BEAss  T1o1 50 axtash fssrrebnsrasensessodsusnsrars
Metaflon OMUSERYE - voeteassnsoianssriasbshsaishirbsenas oA SRS S SART AR S ARAR S NIRRT RS R s ains s oS R iae s s
Tarkka POSLIOSOIES ..vsessruttisdihessbnssnonsuasronevenotsnsassanrassssssssnossnsonsspuissdonssssnsstasnsnsabsnssnetsnetsasasasness

(osoite, josta omistajan voi tavoittaa)
Paikallistuntemukseni perusteella voin sanoa, ettd yllimainitun tilan metsdt (veroluokat I—V) jakau-
tuvat seuraavasti:

1. Uudistusalat, taimikkos ja rinknvaiheen oot H S ee . v s cusrarhirs et testhsesssae (——=)
(rengasta oikea vaihtoehto)
1. alle 10394 6. 30—34.9 %
2 10—-14.9 % =35 w3980
3. 15—19.9 % 8. 40—444 9
4. 20—24.9 % 9. yli45%
5. 25—29.9 %
11. Uudismetsityksen tuloksena syntynyttd edelld kohdassa 1. tarkoitettua nuorta metsdd on
tilan kokonaismetsépinta-alasta (sama perusarvo kuin edelld kohdassa 1.) (———)
—————— %
2. Tilan metsistd on harvennus-, viljennys- tai pddtehakkuin kdsiteltdvissd olevaa tai har-
vennus-/viljennyshakkuin késiteltyd metsdd (——=)
1. alle 10 9, 6. 50—59.9%
2 10—-19.9 % 7. 60—69.9 %
3. 20—29.9 %, 8. 70-79.9 %
4. 30—39.9 % 9. 80—89.9%
5. 40—49.9 9,
22. Tilan metsistd on yli-ikdisid (= kasvupaikan normaalin kiertoajan ylittineitd) (——=—)
1. alle e 6. 25—29.99%
2 5— 9.99% 7. 30—34.99%
3. 10—-14.9 % 8. 35-3999%
4. 15—-19.9 % 9. yli409
37 20—24.9 %
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3. Tilan metsistd on vajaatuottoisia (hakamaita, lepikoita) (—=—=)
1. alle k094
a; 10—19.9 %
3. 20—29.9 %
4. 30—39.9 %
5. yli 40 oL

4. Tahdn kysymykseen voit vastata ensivaikutelmasi perusteella — turhia miettimattd. Kokemukseni
perusteella pitdisin ylld mainittua metsinomistajaa:
1. erittdin halukkaana 3. melko haluttomana
2. melko halukkaana 4. erittdin haluttomana puunmyyjind (——=)
[ ] en osaa sanoa

METSANTUTKIMUSLAITOS Niyte no (———)
Metsdaekonomian osasto (Koodimerkinnét teh-
Yksityismetsdnomistajatutkimus dddn  tutkimuslaitok-
sessa)
MeteilSnoljpitaemmigleata) 10 L0 T i i serrsnsnssnnsnnnssananavasnsesisrsri bitunl kT am A tihs il (—=——)

Metsdnomistaja ....oeeeueuinees
Tarkka postiosoite
(osoite, josta omistajan voi tavoittaa)
Tama tiedustelu koskee vuoden 7968 verotusta

Y14 mainitun tilanomistajan/perikunnan/yhtymin jdsenten

0 verotettava kokonaistulo valtionverotuksessa on .......... Sosvipea Ty FoRevs s Eo e b hass mk (——-—)
dutaetsin lnskatiuspialid ot ol sl v oGy » T« AULTTRE s bt Randoniop s s TEAMEITR mk (——-—)
1. Erotus (lasketaan tutkimuslaitoksessa) ......cececeecereinisacnanenns AR ek verereseenes MK (———)
2. Kokonaisomaisuuden/perusteella maksuunpantu vero

LA Tore L R PR LSS 7 S S R P e e P eN AR Sl ke mabis mk (——-—)
3. Kokonaistulon perusteella maksuunpantu vero ......... Livsnsnvnonpudlapsslisnsnsasases yainsd mk (——-—)
4. 'Vihennyskelpolgat ™ Velat U § At cadtineteatbonercasaonsnesoiaiadh Y| R S e AT mk (——-—)

(ei kiinteistosyytenkejd)
Lomakkeen taytti

KIIDTOS
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Liite 2. Metsdnomistajien puunmyyntialttiuden ja
heiddn erdiden taustaominaisuuksiensa suhteita
kuvaavat ristiintaulukot (9,).

A = Myyntialttius

1 = pieni
2 = keskim.
3 = suuri
I = Metséipinta-ala F = Metsdnomistajan iké
Hehtaaria Tkdvuosia
A F A F
1 2 3 1 2 S 4
0—-19 20—49 | 50— —39 40—49 [50—59 | 60—
i 48 31 20 1 13 26 29 33
2 35 38 21, 2 26 27 29 18
3 28 39 33 %) 28 31 26 14
skl 36 37 27 gFruse 23 28 27 21
CHI SQUARE = 14.718 D.F. = 4 CHI SQUARE = 24867 D.F. =6

F = Metsdnomistajan kontaktitiheydet

Kontaktitiheydet
A F
vahdn paljon
1 2 3 4 L 6 7
1 0 4 8 31 21 28 ]
2 i 1 6 17 29 29 17
3 1 1 3 23 28 26 18
BARSY 0 2 5 23 26 28 15

CHI SQUARE = 23.06 D.F. =12
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Liite 3. Puunmyyntialttiudeltaan erilaisten met-
sinomistajaryhmien erottelu taustaominaisuuksien

suhteen.
Ryhmien keskiarvot ja hajonnat (suluissa) evotteli-
jalla
Metséin'omi.stajaryhméin Erottelija I
myyntialttius
Evottelun voimakkuus 1071 R AR S — .43
WiLks’'in lambda = .916 : (1.04)
F(6,928) = 6.97 Prob. = 1.00 Keskim8arfinen .. s bitisiianss 12
(.99)
Ryhmien tasoerojen suuruus STEL 5 5 b ovpg s norsguios R EpFn oA .24
(.98)
Epptielljat : i Ryhwmien vilisten perusevojen laatu
Ominaisarvot .......... .083 008 Exbteadts
rottelija
Ero";t. s e raees 91 9 Muuttuja
Khis-arvot ,..ocemeesses 37.80 3.76 korrell. | painok.
Vapausasteita ......... 4 2
Merkitsev. todennak. 1.00 .85 .
(5) Metsiapinta-ala .34 .28
(177) Metsinomistajan ikd| —.81 —.78
(189) Metsinomistajan
kontaktih. b4 —.16




Liite 4. Metsdnomistajien puunmyyntialttiuden ja
tavoiteasettelun suhteita kuvaavat ristiintaulukot

(%)

A = Puunmyyntialttius

1 = Pieni
2 = Keskimédiridinen
3 = Suuri

F = Tydtilaisuuksia omalle tybvoimalle ja koneille
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F = Tuloja lainojen tai kovkojen maksamiseen

Tavoitteiden tarkeys Tavoitteiden tédrkeys
A A F
pieni suuri pieni suuri
h 2 3 4 | Yht. b 2 3 4 | Yht.
¥ 34 | 24 | 26 | 16 100 1 44 | 27 | 20 9 100
2 21 | 128%§ 30« | 26 100 2 20 [ 138510123 |17 100
9 28~ | 119% | 21| 33 100 3 27~ 254§ 13¥" | 17 100
REEEy 28 | 122 | 25 | 25 100 i 32 | 28 | 25 | 25 100

CHI SQUARE = 16.58 D.F. = 6

F = Tuloja rakennusten peruskorjaukseen, rakenta-

miseen tai asunnon ostoon

CHI SQUARE = 1948 D.F. =6

F = Turvaa lapsille tulevaisuuden

Tavoitteiden tirkeys Tavoitteiden tédrkeys
A A F
pieni suuri pieni suuri
1 2 3 4 | Yht. 1 2 S 4 | Yht.
1 18 14 | 31 36 100 1 28 24 27 24 100
2 4 14 | 35 | 47 100 2 15 21 31| 33 100
0 9 913377 45 100 3 15 29 | 133 28 100
b e 10 ¢ 1320] 185" 1 43 100 b o 10t 12281 130 | 29 100
CHI SQUARE = 20.58 D.F, =6 CHI SQUARE = 12.17 D.F. =6
F = Twuloja wmaatalouskoneiden, kotieldinten tai

auton ostoon

F = Tuloja maanostoon ja sisarosuuksien maksuun

Tavoitteiden tarkeys Tavoitteiden tdrkeys
A A F
pieni suuri pieni suuri
1 2 3 4 | XYht. % 2 3 4 | Yht.
1 47~ ] 1941 (18| 16 100 1 6o | J10& [-Elae ] 11 | 100
2 26 | 22 | 36 | 16 100 2 42 1119 |24 | 15| 100
3 26| 22| 127 | 26 100 3 kel 1371 147 | 13 |§100
e/ 325| 12L<] 128 | 19 100 bl 1\ 531 116¢| [18 | 13 0 100

CHI SQUARE = 27.24 D.F. =6

CHI SQUARE = 17.92 D.F, =6
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F = Tuloja lasten koulutukseen F = Sijoitukset wmetsinparannus- ja hoitotothin

% P Tavoitteiden tiarkeys P Sijoitusmuodon houkuttelevuus
pieni suuri A pieni suuri
1 2 3 4 | Yht, 1 2 3 44 Yht,
1 54 | 123 |13 9 | ‘100 1 15| 254G “ 14715100
2 38 | 26 1 22 | 15 | 100 2 6| 17 | 147 [*297[ 100
S 37 | 26 | 23 | 14 | 100 3 515148321100
s 42* 25 TT20"]" I3 *10D it 8 "1"19" Y47 126" '100

CHI SQUARE = 1247 D.F. =6

F = Tuloja perusparannuksecen

CHI SQUARE = 25.77 D.F. = 6

F = Sijoitukset maatalouden koneisiin

& - Tavoitteiden tirkeys P Sijoitusmuodon houkuttelevuus
pieni suuri A pieni suuri
1 2 3 4 |¢Yht. 1 2 2 4 | Yht.
1 38 [23"] 24 ] 15 f 100 1 44 | 23 4j..25 8 | 100
2 251 26 | 28 | 22 % 100 2 291 -22-1-34 | 15 | 100
3 25 |20 ] 35| 19 100 3 28 | 27 | 32 | 13 | 100
byl 29 |23 | 20 . 19"} 100 g SN 21307112 100

CHI SQUARE = 12.38 D.E. =6

F = Sijoitukset maatalouden pevusparannuksiin

CHI SQUARE = 1349 D.F. =6

F = Sijoitukset muuhun elinkeinoon

7 Sijoitusmuodon houkuttelevuus - Sijoitusmuodon houkuttelevuus
A pieni suuri pieni suuri
1| 2| 3| 4 |we| |# 1| 2|3 |4 |vnt
1 33~ 1221133 | 124 100 1 7271 418 8 L
2 21 .19 | 36 1 24 | 100 2 54| 261 15 6 | 100
3 210290 sl T 2% T 100 3 SLT gl | e 11T 100
i 27 | 20 | 33 | 20 [ 100 s 58 | 22 | 14 7 | 100

CHI SQUARE = 11.37 D.F. =6

F = Sijoitukset metsdpalstoihin

CHI SQUARE = 21.36 D.F. =6

F = Sijoitukset lasten koulutukseen

- Sijoitusmuodon houkuttelevuus - Sijoitusmuodon houkuttelevuus
pieni suuri % pieni suuri
A 12| 3| 4 |vnt 1| 2] 3| 4 |vnt
1 30% 1207} 181 | 18 |T 100° 1 AFSIAAS™] 130 | 24 17 100
2 1971 420~ 1331 | 24 | 100 2 22| 412 0] 128 | 38 | 100
3 28 1. 27 Ao d7al o3 o100 3 18 9 | 40 [ 32 | 100
i 24 | 21 | 30 | 25 | 100 bt 24| LL 1338, | 327 100

CHI SQUARE = 1345 D.F.=6

CHI SQUARE = 1749 D.F. =6
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Liite 5. Puunmyyntialttiudeltaan erilaisten met-
sanomistajaryhmien erottelu tavoiteasettelun suh-
teen.

Ryhmien keskiarvot ja hajonnat (suluissa) evotteli-
joilla

Evottelun voimakkuus
WirLks'in lambda = .931
1°(8,926) = 4.198 Prob. = 1.00

Metsdnomistajaryhmén | Erottelija | Erottelija

Ryhmien tasoerojen suuruus myyntialttius I 1T

Erottelijat I 11

Ut e ST T e .36 —.04
Ominaisarvot 058 015 ( 1.06) (1.07)
Erotti=S0 bios 8. . 80 20 Keskimadrdinen .......... —.10 .16
Khi?-arvot ...coeeenenes 26.41 6.76 (.97) (.87)
Vapausasteita ......... 5 3 BEMTLY (Lvannparissaiionsaspnsh —.21 —.12
Merkitsev. todenn. . 1.00 .92 (.98) (1.05)

Ryhwmien vdlisten perusevojen laatu

Erottelija I Erottelija II
Muuttuja
korell. painok. korell. painok.
22 Tulot rakennusten perusk. «.cccoeeescerscanes — .67 —.86 .56 61
23 Tulot maatalouskoneiden yms. ost. ...... — .80 — .54 —.06 —.42
24 Tulot lainojen ja korkojen maks. ......... —.76 — .48 —.08 —.25
25 Turvaa pahan pédivin varalle..........c..... —.14 .20 ¥k .82
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Liite 6. Puunmyyntialttiudeltaan erilaisten met-
sdnomistajaryhmien erottelu metsirahojen kiyton
suhteen.

Evottelun voimakkuus

MWiricatin lambhdale 089 Ryhmien keskiarvot ja hajonnat (suluissa) erotteli-

F(6,928) = 4.915 Prob. = 1.00 Joitla
Ryhmien tasoerojen suuruus Metsdnomistajien Erottelija | Erottelija
myyntialttius I I
Erottelijat ) II
BHEI 0 i ivontosavamains ass —.26 .10
Ominaisarvot .......... 053 011 (1.08) (1.12)
Broitt, Yo bosesbthssivass 83 17 Keskimddrdinen .......... .08 —.14
Khiff-arvof suciiidiai s 24.24 4.92 (-88) (.91)
Vapausasteita ......... + 2 ST oneisisas i ananinns .29 04
Merkitsev. todenn. 1.00 91 (1.07) (.97)
Ryhmien valisten pevusevojen laatu
Erottelija I Erottelija II
Muuttuja
korell. painok. korell. painok.
103 Tulot perheen elatukseen ...........c.eeeuve. — .65 — .58 14 .84
107 Tulot lainojen lyhennyks. ........evevernen. .69 .67 b4 .65
1092 Tulot maancstoon tail ..MMl edescansd .46 46 .07 il




Liite 7. Asennemuuttujien faktorianalyysi. Kuuden faktorin varimax-ratkaisu?)

Kysymys

87
88
89
90
al
92
93
94
95
96
Q7
98
99
100
101
102
103
104
105
106
107
108
109
110
Bl b |
112
113
114
115
116
TL7
118
119
120
121
122
125
124
125
126

Muuttuja

60
61
62
63
64
65
66
67
68
69
70
.
72
i)
74
75
76
i1 f
78
79
80
81
82
83
84
85
86
87
88
89
90
91
92
93
94
a5
96
97
98
99

5ok ook

.029

—.020

.5b4

—.004

.226

.087

—.054

807
.001
049

—,011

149
170

—.051

148
.033
5H74

017
1.669

) Kyselylorpake liitteessd 1.

2

104
—.105
049
—.07
.020

048
122

066
JA17
.232

700
013

062
—.254
.096
087

.033
657

055
—.096
—.093
—.010
—.063

.085

.048

058
.033
1.477

—.044
183
.204

—.045
455
478
.275
102
311
306

—.024

—.040

.065
479
427
181
—.033
.216
162
.084
—.086
055
— 174
.065
— 053
152
.286
181
141
182
086
.337
.009
1.891

— 440
133

119
178
—.078
165
—.528
015

130
.006
.243
.099
—.046
.008
.313
408
.318
449
106
— 060
1.550
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5

—.072

199

384
—.005

337
214
.020
.006
118
.268
109
108

049

—.076

204
116

192
005
.028

116
513
252
.239
100
—.061
024

013
004
.082
478
1.415

6 o ok o ok
—.010 165
055 153
.089 871
032 .084
.085 .166
.108 342
.180 113
.089 163
—.181 179
.072 .169
123 253
.085 284
.187 .223
404 .206
155 .188
129 .143
106 523
119 .240
.805 .282
.319 212
— 069 256
.066 811
041 .073
.281 110
.430 .326
—.059 141
145 483
193 232
004 .366
029 .825
.067 .165
—.082 113
—.285 184
—.178 192
056 149
083 .283
—.117 .228
048 .278
—.038 150
027 .230
1.054 9.0567

53
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Liite 8. Metsdnomistajien puunmyyntialttiuden ja puunmyynteihin liittyvien asenteiden suhteita ku-
vaavat ristiintaulukot (%).

A = Puunmyyntialttius

1 = Pieni
2 = Keskiméadrdinen
3 = Suuri

F = On vaikea tietdd onko metsissd myyntikelpoista puuia

P Mielipiteen voimakkuus
samaa eri
A mieltd mieltd R,
1 2 3 4 »
& S 9 8 19 59 100
2 4 6 3 31 56 100
3 3 4 2 20 70 100
s + 6 -+ 23 62 100
CHI SQUARE = 19.80 D.F, = 8
F = Metsdtoiden koneellistaminen heikentid wmetsdinomistajien asemaa
o Mielipiteen voimakkuus
samaa eri
mieltd mieltd Yht.
A 1 2 3 4 5
19 33 17 19 11 100
2 14 19 13 30 23 100
3 16 22 12 31 19 100
Ll 16 24 14 27 18 100
CHI SQUARE = 21.19 D.F, = 8
F = Metsii saa nykyddn hakata aivan rviittdvin vapaasti
- Mielipiteen voimakkuus
samaa, eri
mieltéd mieltéd Yht.
& 1 2 3 4 5
1 30 28 8 18 16 100
2 35 22 4 20 19 100
a3 33 15 4 22 27 100
Ll b 33 21 5 20 21 100

CHI SQUARE = 14.8¢ D.F. =8
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F = Metsditeollisuus pyrkii syrjdayttamddn metsinomistajan wmetsdstidn

55

Mielipiteen voimakkuus

F
samaa eri
mieltd mielta Yht.
& 1 2 3 4 5
1 12 19 29 22 17 100
2 8 20 21 22 29 100
3 13 24 17 29 16 100
Ll 11 21 22 25 21 100
CHI SQUARE = 1858 D.F. =8
F = Metsdtyokoneet aiheuttavat swurta vahinkoa jiljelle jadvdlle puustolle
F Mielipiteen voimakkuus
samaa eri
A mieltd mieltd Xht.
1 2 3 4 5
1 43 39 8 6 4 100
2 35 35 10 14 7 100
3 31 45 5 12 8 100
diass 36 40 7 11 6 100
CHI SQUARE = 13.84 D.F. = 8
F = Puun hinta on liian epivakaa
P Mielipiteen voimakkuus
samaa eri
A mieltd mieltéd Yht.
i 2 3 4 L
1 31 32 14 18 5 100
2 27 37 6 22 8 100
3 45 29 8 16 2 100
ki 33 33 9 18 5 100

CHI SQUARE = 2542 D.F. =8
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F = Puuta ei wmilloinkaan pitiisi

myydda niin, ettd joutuw uudistamaan keinollisesti

Mielipiteen voimakkuus

F
samaa, eri
mieltd mieltéd Yht.
A 1 2 3 4 5
d 26 21 4 26 23 100
2 20 17 4 25 34 100
3 19 9 6 27 40 100
L ! 21 15 5 26 33 100
CHI SQUARE = 18.20 D.F. =8
F = Tilan metsdt ovat silloin kunnossa, kun jdvedd puuta on runsaasti
- Mielipiteen voimakkuus
samaa, eri
mielta mieltd Yht.
A 1 2 3 4 5
1 11 16 8 43 21 100
2 23 17 8 28 24 100
3 15 14 10 31 30 100
L Le L 16 16 9 34 25 100
CHI SQUARE = 16.15 D.F. =8
F = Suomessa puustopidoma on vihentynyt huomattavasti
- Mielipiteen voimakkuus
samaa, eri
" mieltd mieltd Yht.
1 2 3 4 5
1 26 34 30 9 2 100
2 24 39 26 9 2 100
3 29 27 23 16 15 100
Ll Al 26 33 26 1L 11 100

CHI SQUARE = 1421 D.F. =8




Liite 9. Puunmyyntialttiudeltaan erilaisten met-
sinomistajaryhmien erottelu puunmyynteihin liit-
tyvien asenteiden suhteen.

Evottelun voimakkuus
WiLks'in lambda = .89
I7(10,924) = 5.40 Prob. = 1.00

Ryhwmien tasoerojen suuruus

Erottelijat I II

Ominaisarvot's..oited. .07 04
Troth, 9 R e s 62 38
Khidearvot e 32.60 20.00
Vapausasteita ......... 6 4
Merkitsev. todenn. 1.00 1.00
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Ryhmien keskiarvot ja hajonnat (suluissa) evotteli-

joilla

Metsdnomistajaryhmien | Erottelija | Erottelija

myyntialttius XL Il

5L AR SO 8 .38 .12

(.92) (.99)

Keskim#driinen ...... wees]l . —.08 —.30
(1.08) (1.05)

SUURL §idiesavese e S T —.28 w17
(1.08) (.96)

Ryhwmien vilisten peruserojen laatu

Erottelija I Erottelija II
Muuttuja
korrell. painok, korrell. painok.

(60) On vaikea tietdd onko metsdssd myynti-

kelpoista PUBLA .. caiessnsisnsmesansmmnns — .45 — .41 12 .16
(62) Metsatoiden koneellistaminen heikentad

metsdnomistajan asemaa .............oevenn — .57 — .54 —.538 — .46
(67) Puun hinta on lilan epdvakaa ............ .88 A7 — .65 — .64
(70) Puuta ei pitdisi myyda niin, ettd joutuu

uudistamaan keinollisesti ........ccvuverennns —.63 — .55 .05 —.05
(80) Tilan metsidt ovat kunnossa, kun jiredd

pRUT ONSIUNSAABEL wovess s ovbciismistgsassess .08 28 57 .60
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Liite 10. Metsdnomistajien puunmyyntialttiuden ja puunmyyntejd sditelevien normien suhteita kuvaa-
va ristiintaulukko (%)

A = Puunmyyntialttius

1 = Pieni
2 = Keskiméddridinen
3 = Suuri

F = Metsdidnsd hakkaava metsiénomistaja on:

Normidimensio
F
Esimer- Esx.me.r-
kiksi k!;xksx
kelpaava opaas
maton Yht,
A 1 2 3 4 5 6 7
i 27 31 12 15 6 7 ; 100
2 37 37 13 5 2 5 2 100
3 33 33 22 5 3 2 2 100
Ll 32 34 16 8 4 4 2 100
CHI SQUARE = 28.98 D.F. =12
Liite 11. Puunmyyntialttiudeltaan erilaisten met-
sdnomistajaryhmien erottelu puunmyyntejd sdéte- o g "
N et ianaharnian: srhteen Ryhmien vilisten peruserojen laatu
Evottelun voimakkuus Erottelija I
WiLks’in lambda = .966 Muuttuja
F(4,930) = 4.012 Prob. 1.00 korrell. |painok.
Erottelijat I 11 (159) Metsdansd sadstavi
metsdnomistaja on:
Ominaisarvot ......u.ie 085 .00 kéyhd — rikas —.63 [ —.61
BYotE S8 e irsicdsvrnee 99 - (167) Metsdadnsa hakkaava
IEIIarvot s, . Gaunanirs 15.84 .18 metsdnomistaja on:
Vapausasteita ......... 8 1 esimerkiksi kelpaava —
Merkitsev. todenn. 1.00 .27 esimerkiksi kelpaamaton .80 .79

Ryhmien keskiarvot ja hajomnat (suluissa) evotteli-

joilla

Metsan.omlﬁta_] aryhmén Erottelija I

myyntialttius

UPTOIL w2 secs o nns s s sonmrs masssoessins .28

(1.05)

Keskim4ardinen .....coeecesesens —.16
(.99)

Y s st b ss A shaee —.08
(.97)
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Liite 12. Metsdnomistajien puunmyyntialttiuden ja tiedonhankintakanavien kiytén suhteita kuvaavat
vistiintaulukot (%).

A = Puunmyyntialttius

1 = Pieni
2 = Keskimddrdainen
3 = Suuri

F = Keskusteluista mhy:n ja piivimetsilautakuntien neuvojien kanssa

- Saadun tiedon miiri
Ei Paljon
ollenk.
A 1 2 3 4 5 Yht.
b 17 9 10 33 31 100
2 17 6 9 23 45 100
3 8 3 5 30 53 100
Ll bl 14 6 8 28 44 100
CHI SQUARE =2511 D.F.=8
F = Neuvontajirjestijen opaskirjoista
= " Saadun tiedon miird
Ei Paljon
ollenk.
A 1 2 3 4 5 Yht.
1 49 6 15 20 11 100
2 32 10 12 3 13 100
3 37 6 16 28 13 100
bA L 39 7 14 2. 12 100
CHU SQUARE = 14.99 D,F. =8
F = Omasta kokemuksesta
P Saadun tiedon maira
Ei Paljon
ollenk.
A 1 2 3 F 5 Yht.
1 9 3 8 30 50 100
2 3 2 10 35 51 100
3 1 2 6 38 53 100
L 4 2 8 a5 52 100

CHI SQUARE = 14.74 D.F. =38
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Liite 13. Puunmyyntialttiudeltaan erilaisten met-
sdnomistajaryhmien erottelu tiedonhankintakana-

vien kdytén suhteen.

Evottelun voimakkuus

Ryhmien keskiarvot ja hajonnat (suluissa) evotteli-

WiLks’in lambda = .926 joilla
F(8,926) = 4.477 Prob. 1.00
Ryhmien tasoevojen suuruus Metsil%omlf‘.ta]a.ryhmin Erottelija | Erottelija
myyntialttius & II
Erottelijat I 1L
e ey AT, [ O o S .27 —.14
Ominaisarvot ....... vis 059 019 (1.08) (1.06)
Broble 0n-s b vsiai s 75 25 Keskiméidrdinen .......... .09 .19
Khit-atvob .liu..ve inies 26.50 8.83 (1.06) (.95)
Vapausasteita ......... 5 3 BUUTIY o sesogonsahsdusnvinshon —.30 —.06
Merkitsev. todenn. 1.00 .97 (.87) (.99)
Ryhmien vdlisten peruserojen laatu
Erottelija I Erottelija II
Muuttuja
korell. painok. korell. painok.
(141) Mhy:n ja pmlin neuvojat .....cccoevuseees —.86 —.84 .05 —.25
(143) . Oma. KORBRINA i« vovisronsasmursssabnerss s — .47 — .46 .88 .28
(146) Metsitaloudelliset kurssit .......ovevenensns —.24 .00 .83 .86
(147) Radio} ja LeleViSBiO ,i.cesusecserassnsnnssnanss .22 .87 51 43

Liite 14. Kommunikaatiokdyttiytymisen kuvaus
faktorianalyysilla. Kahden faktorin varima x-

ratkaisul).

Kysymys Muuttuja 1
173 137 .222
174 138 487
175 139 .254
176 140 156
T77 141 495
178 142 .609
179 143 .076
180 144 .396
181 145 567
182 146 614
183 147 .090

Ll 1.802

1) Kyselylomake liitteessd 1

2

.176
199
060
596
.116
.193
.249
.133
.252
—.019
630
1.021

Aok ok

080
.281
068

.259
408
.068
174

.877
406
2.823

Liite 15. Kommunikaatiokdyttiytymisen ja puun-
myyntikdyttdytymisen suhdetta kuvaava ristiin-

tanlukko (%).

A = Kommunikaatiokdyttiytyminen (212)
4 = Passiiviset tiedonhankkijat
5 = Metsitaloudellisten kanavien kdyttdjat
6 = Yleisten kanavien kaytot
7 = Aktiiviset ja monipuoliset tiedonhankkijat

F = Puunmyyntialttius

- Puunmyyntialttius
A pieni suuri

1 2 3 Xht;
4 39 22 39 100
5 22 a3 44 100
6 32 36 31 100
7 27 3i 36 100
bt s 30 33 37 100

CHI SQUARE = 12.26 D.F. =6
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Liite 16. Kommunikaatiokdyttiytymisen ja asenteiden vilisid suhteita kuvaavat ristiintaulukot (9%,)

A = Kommunikaatiokdyttaytyminen (212)
4 = Passiiviset tiedonhankkijat
5 = Metsitaloudellisten kanavien kayttdjat
6 = Yleisten kanavien kidytot
7 = Aktiiviset ja monipuoliset tiedonhankkijat

F = Metsatoiden koneellistaminen heikentid wmetsanomistajan asemaa

» Mielipiteen voimakkuus
samaa eri
% mielta mieltd Yht.
1 2 3 4 5
4 17 29 22 16 16 100
5 14 15 14 37 21 100
6 18 24 16 25 17 100
7 16 2L 8 31 18 100
HRRn 16 24 14 27 18 100
CHI SQUARE = 22.82 D.F. = 12
F = Metsid saa nykyddn hakata aivan viittdvin vapaasti
° Mielipiteen voimakkuus
samaa eri
A mieltd mieltd Yht.
3 2 3 4 5
4 28 22 11 19 19 100
5 49 15 5 16 15 100
6 30 20 3 22 25 100
7 30 24 3 21 21 100
RS 33 20 5 20 20 100
CHI SQUARE = 23.10 D.F. = 12
F = Metsdteollisuus pyrkii syvjdayttdmddn metsinomistajan metsdstidan
F Mielipiteen voimakkuus
samaa, eri
A mieltd mieltd Yht:
i 2 3 4 5
4 11 15 29 28 17 100
5 17 22 10 32 19 100
6 8 23 29 19 21 100
i 11 22 17 24 25 100
g 1 2 9z 25 21 100

CHI SQUARE = 25.65 D.F.= 12
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F = Puita ei milloinkaan pitdisi myydd niin, eltd joutuw uudistamaan keinollisesti

Mielipiteen voimakkuus

F

samaa, eri
mieltd mieltd Yht.

- 1 2 3 4 5
-+ 25 24 3 e 25 100
5 19 10 9 19 44 100
6 24 17 6 26 27 100
7 17 11 2 23 37 100
& dubl 21 15 5 26 33 100

CHI SQUARE =30.16 D.F, = 12
F = Tilan metsdat ovat silloin kunnossa, kun jiredd puuta on runsaasti
F Mielipiteen voimakkuus

samaa eri
mieltd mielta Yht.

A 1 2 3 4 5
4 18 16 12 38 1Z 100
5 7 16 a1 41 25 100
6 18 il 10 33 22 100
7 18 14 5 29 34 100
b 16 16 9 34 25 100

CHI SQUARE = 20.06 D.F. =12
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Liite 17. Kommunikaatiokdyttaytymiseltidn eri-
laisten metsdnomistajien erottelu asennemuuttu-
jien suhteen.

Ryhmien keskiavvot ja hajonnat (suluissa) evotteli-

Evottelun voimakkuus Jjoilla
WiLks’in lambda = .951
FUR028) w 3.8 "ol w90 Kommunikaatiokéyttiytyminen | Erottelija I
Ryhmien tasoerojen suuruus
Pasiiviset —.26
Erottelijat I 1I tiedonhankkijat (1.08)
Metsétaloudellisten .31
Ominaisarvot .......... .08 .01 kanavien kayttijat (.76)
Brotte-95rammrwvs 89 11 Yleisten —.15
Khitearvobe g, e i 20.56 2.55 kanavien kayttdjat (1.09)
Vapausasteita ......... 4 2 Aktiiviset ja monipuoliset A6
Merkitsev. todenn, 1.00 78 tiedonhankkijat (.96)
Ryhmien vilisten pervuserojen laatu
Erottelija I
Muuttuja
korell. painok.
(60) On vaikea tietdd onko metsissd myyntikelpoista puuta e .65
(70) Puuta ei milloinkaan pitdisi myydd niin, ettd joutuu
uudist. keinollisesti .78 .66
Liite 18. Kommunikaatiokdyttiytymiseltddn eri-
laisten metsdnomistajien erottelu normimuuttu-
jien suhteen Ryhwmien keskiavvot ja hajonnat (suluissa) evotte-
lijoilla
Evottelun voimakkuus
WirLks'in lambda = .93 3 P o %
F(12,1222) = 2.84 Prob. = .999 Kon:xmumkaatlokdyttay- Erottelija (Erottelija
tymistd kuvaava luokitus L 10
Ryhmien tasoerojen suuruus
Passiiviset tiedonhankkijat .18 —.80
Erottelijan 1 1I (-96) (1.01)
Metsitaloudellisten kana- .81 .28
Ominaisarvot .......... .87 .80 vien kayttajat (1.08) (1.04)
L0 A S IR 50 41 Yleisten kanavien —.12 .08
6 TR o) SRS 8 16.72 13.69 kiyttajat (.95) (1.01)
Vapausasteita ......... 6 4 Aktiiviset ja monipuoliset 12 —.02
Merkitsev. todenn. 990 .992 tiedonhankkijat (1.02) (.96)
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Ryhwmien vilisten pevuserojen laatu

Miteala (Metsasnsd hakkaava Erottelija I Erottelija II
metsdnomistaja on) R .
korell. painok. korell. painok.
(163) Sadstividinen — tuhlaavainen .95 .87 —.05 —.01
(166) Uudenaikainen — vanhanaikainen .20 —.18 — .64 —.89
(169) Koyhd — Rikas —.52 —.28 .28 .50
(172) Voimakas — Heikko 52 12 .84 .86

Liite 19. Kommunikaatiokdyttiytymisen ja met-
sanomistukselle asetettujen sekd yleisempien ta-
loudellisten tavoitteiden suhteita kuvaavat ris-
tiintaulukot (%).

A = Kommunikaatiokayttiytyminen (212)
4 = Passiiviset tiedonhankkijat
5 = Metsitaloudellisten kanavien kidyttdjat
6 = Yleisten kanavien kidyttajat
7 = Aktiiviset ja monipuoliset tiedonhankkijat

F = Tydtilaisuuksia omalle tydvoimalle ja koneille

F = Tuloja wmaatalouskoneiden,
auton ostoon

kotieldinten tai

F Tavoitteiden tirkeys P Tavoitteiden tarkeys
pieni suuri pieni suuri
- 1 foz lis e lmel |4 1 2137 mak - 4
4 46 | 19 | 19 | 16 | 100 4 47 17 22 14
) 20,1 27 | 33 | 20 | 100 5 26 27 28 19
6 32 | 23 | 23 | 23 | 100 6 38 24 27 16
7 15 1 20 | 28| 37 | 100 7 25 17 31 27
il 28 |~ 22 4 25 | 25 i 100 hase 32 21 28 19

CHI SQUARE = 42.99 D.F. =9

F = Tuloja rakennusten peruskorj., vakentamiseen
tai asummon ostoon

CHI SQUARE = 22.02 D.F. =9

F = Tuloja lainojen tai korkojen maksamiseen

F Tavoitteiden tidrkeys 7 Tavoitteiden tdrkeys
pieni suuri pieni suuri
& 123 |4 |wme| [4 $oT g g
4 19 | 12 | 39 | 31 | 100 4 42 31 18 9
5 5|11 | 44 | 40 | 100 5 22 43 26 9
6 9 | 13 [ 33 1 45 | 100 6 36 23 25 15
7 9 | 13 |.28 | -50. ] 3100 2 27 24 29 21
Saxes 20 |..12 1 85 1. 43 ] 100 BES W 32 28 25 13

CHI SQUARE = 20.56 D.F.=9

CHI SQUARE = 27.11 D.F.=9



F = Turvaa lapsille tulevaisuudessa
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F = Sijoitukset maatalouden peruspavannuksiin

F Sijoitusmuodon
P Tavoitteiden tarkeys houkuttelevuus
pieni suuri pieni suuri
A 2 el st 4 A 1]l 2] s ] ¢
4 32 22 21 25 4 38 20 26 16
5 11 23 38 27 5 16 16 48 20
6 17 25 29 29 6 30 26 28 16
i« 18 x7 34 31 @ 22 16 35 27
bt A 19 22 30 29 o/l 27 20 33 20
CHI SQUARE = 19.28 D.F. =9 CHI SQUARE = 2867 D.F. =9
F = Sijoitukset metsipalstoihin
F = Tuloja perusparannuksiin
F Sijoitusmuodon
F Tavoitteiden tarkeys houkuttelevuus
pieni suuri pieni suuri
A 1§ 21 s fes o 1| 2| 3| 4
4 37 21 31 12 4 36 22 24 18
5 15 28 38 19 5 14 23 37 26
6 34 23 27 16 6 24 20 29 27
7 27 21 27 26 7 22 20 30 29
HEA N 29 23 29 19 EARN 24 21 30 25

CHI SQUARE = 21.06 D.F. =9

F = Viljelysmaan ostot

CHI SQUARE = 15.28 D.F. =9

F = Sijoitukset metsinpavannus- ja hoitotsihin

F Sijoitusmuodon F Sijoitusmuodon
houkuttelevuus houkuttelevuus
pieni suuri pieni suuri
& S A AR W A Lush, Bl oo
4 60 15 12 14 4 17 34 40 9
3 40 22 25 14 5 2 14 58 26
6 60 12 14 15 6 10 18 49 22
7 42 16 24 18 7 o 12 44 39
WERRY, 51 15 18 16 Lt 8 19 47 26

CHI SQUARE = 21.28 D.F. =9

CHI SQUARE = 5455 D.F. =9
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F = Sijoitukset maatalouden koneisiin F = Sijoitukset lasten koulutukseen
¥ Sijoitusmuodon F Sijoitusmuodon
houkuttelevuus houkuttelevuus
pieni suuri pieni suuri
A 1424 3| 4 A il 3| 4
4 45 18 24 13 4 35 9 29 26
5 22 32 40 6 5 14 14 36 37
6 42 20 27 12 6 32 6 33 29
7 22 29 33 16 7 14 16 34 35
e+ 33 24 30 12 0% 24 11 83 32
CHI SQUARE = 2981 D.F. =9 CHI SQUARE = 27.8¢ D.F.=9
F = Sijoitukset muuhun elinkeinoon
F Sijoitusmuodon
houkuttelevuus
pieni suuri
A did| 2. 4 1 8
4 69 12 8 b |
5 52 25 16 7
6 53 27 16 4
7 60 21 14 6
b1 e 58 22 14 7
CHI SQUARE = 16.98 D.F. =9
Liite 20. Kommunikaatiokdyttiytymiseltidn eri-
laisten metsdnomistajien erottelu tavoitemuuttu-
jien suhteen. Ryhmien keskiarvot ja hajonnat (suluissa) erotteli-

joilla
Evrottelun voimakkuus

WiLks'in lambda = .836 ; i 5 o Ly =
F(9,1126) = 9.5:0 Prob. = 1.00 Kommumkaatmka.ytta.y- Erottelija |Erottelija
tymistd kuvaava luokitus i 61
Ryhmien tasoerojen suuruus
Passiiviset tiedon- — .66 .026
Erottelijat 1 i1 hankkijat (1.06) ( .99)
Metsitaloudellisten .24 .33
Ominaisarvot .......... .16 .026 kanavien kdyttdjat (.89) (1.01)
BROU O ohiiT e isa 85 18 Yleisten kanavien —.14 —.092
Khifearyof . .ooooieriore 10.05 11.76 kayttajat (1.00) (1.02)
Vapausasteita ......... 5 8 Aktiiviset ja monipuoliset 43 —.11
Merkitsev. todenn. 1.00 .992 tiedonhankkijat (1.02) (.98)




Ryhmien valisten pevuserojen laatu

Acta

Forestalia Fennica 157

67

Erottelija I

Erottelija II

Muuttuja
korell. painok. korell. painok.
(19) Tyotilaisuuksia omalle tyévoimalle ja
o1 U L R R R e S e .69 b6 —.82 —.25
(36) Pankkiin sddstdmisen edullisuus —.14 —.21 —.97 —.95
(46) Sijoitukset metsdnparannus- ja hoito-
LB Sochsssunppsnusissnenhspiaarsstesisneiete .84 78 —.02 .05
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ACTA FORESTALIA FENNICA
EDELLISIA NITEITA — PREVIOUS VOLUMES

144, 1975. YRJO0 ILvEssALo ja Mikko ILVESSALO.

Suomen metsidtyypit metsikoiden luontaisen kehitys- ja puuntuotto-
kyvyn valossa. Summary: The Forest Types of Finland in the Light
of Natural Developmant and Yield Capacity of Forest Stands.
145, 1975. PEXkA KILKKI ja MARKKU SIITONEN.

Metsikén puuston simulointimenetelmi ja simuloituun aineistoon pe-
rustuvien puustotunnusmallien laskenta. Summary: Simulation of
Artificial Stands and Derivation of Growing Stock Models from This
Material.

146, 1975. SeEPP0 KELLOMAKI.

Forest Stand Preferences of Recreationists. Seloste: Ulkoilijoiden
metsikkoarvostukset.

147, 1975. Seppo KELLOMAKI and VARPU-LEENA SAASTAMOINEN.
Trampling Tolerance of Forest Vegetation. Seloste: Metsikasvilli-
suuden kulutuskestivyys.

148, 1975 PENTTI ALHO

Metsien tuoton alueellisista eroista Suomessa. Summary: Regional
Differences in Forest Returns within Finland.

149, 1975. Tauno KaLLio.

Peniophora Gigantea (Fr.) Massee and Wounded Spruce (Picea abies
(L) Karst.) Part II. Seloste: Peniophora gigantea ja kuusen vauriot
osa II

150, 1976. Leo HEIKURAINEN ja JUKKA LAINE.

Lannoituksen, kuivatuksen ja limpoolojen vaikutus istutus- ja luon-
nontaimistojen kehitykseen ridmeilldi. Summary: Effect of fertilizat-
ions, drainage, and temperature conditions on the development of
planted and natural seedlings on pine swamps.

151, 1976. JORMA AHVENAINEN,

Suomen paperiteollisuuden kilpailukyky 1920- ja 1930-luvulla. Sum-
mary: The competitive position of the Finnish paper industry in the
inter-war years.

152, 1976. YRJO KANGAS.

Die Messung der Bestandesbonitiit. Seloste: Metsikén boniteetin mit-
taaminen.

153, 1976. YrJ0 Roirro.

The economic transport unit size in roundwood towing on Lake Iso-
Saimaa (in Eastern Finland). Résumé: Le volume Economique du
remorquage de bois ronds sur le lac Iso-Saimaa, en Finlande orientale.
Tiivistelméa: Taloudellinen kuljetusyksikkd Ison-Saimaan nippulautta-
hinauksessa.

154, 1977. NuLo SOvYRINKI, RisTO SALMELA ja JORMA SUVANTO.
Oulangan kansallispuiston metséd- ja suokasvillisuus. Summary: The
forest and mire vegetation of the Oulanka national park, Northern
Finland.

155, 1977. EEro KUBIN.

The effect of clear cutting upon the nutrient status of a spruce forest
in Northern Finland (64° 28’ N). Seloste: Paljaaksihakkuun vaikutus
kuusimetsén ravinnetilaan Pohjois-Suomessa (64° 28’ N).

156, 1977. JUKKA SARVAS.

Mathematical model for the physiological clock and growth. Seloste:
Fysiologisen kellon ja kasvun matemaattinen malli.
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